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MINIBOND FRA LE ALTERNATIVE ALL'IPO

Le PMI a caccia di finanziamenti si aprono a micro-emissioni, factoring e private
equity

di Morya Longo

Sono strozzate da un credito bancario che dal 2010 si & ridotto di circa 48 miliardi di euro. Sono punite
dai cronici ritardi nei pagamenti delle fatture, che mediamente vengono saldate dopo 96 giorni, contro i
35 della Germania e i 57 della Francia. Sono oppresse da un fisco che si porta via il 65,8% degli utili,
contro il 49,4% della Germania. Per le imprese italiane, ormai, trovare fonti alternative al canale bancario
per reperire finanziamenti o capitale & diventata una questione di soprawivenza.

Ormai € interesse di tutti (banche incluse) creare per le aziende efficienti canali alternativi. E qualcosa,
in effetti, si sta muovendo dawero. Sempre piu imprese guardano infatti alla Borsa. Il private equity &
tornato a crescere. Presto potrebbe nascere un valido mercato dei mini-bond. Forse diventeranno
possibili i micro-bond. E tante imprese si appoggiano al factoring. Il punto € che questi canali, ancora
asfittici, devono svilupparsi. E, nonostante i buoni propositi del 2013, questo non sta ancora accadendo.
L'anno dei mini-bond

La vera rivoluzione che potrebbe partire quest'anno & quella dei mini-bond. Dopo due interventi legislativi
ad hoc (il decreto Sviluppo e il recentissimo Destinazione ltalia), sono stati eliminati tutti gli handicap
fiscali e normativi che in passato impedivano alle imprese piccole e non quotate in Borsa di emettere
obbligazioni. La possibilita di finanziarsi in questo modo € stata gia ampiamente sfruttata dalle imprese
di maggiori dimensioni non quotate in Borsa, ma nel 2013 anche alcune mini-aziende hanno awto
accesso al mercato: secondo i dati raccolti da Giancarlo Giudici del Politecnico di Milano, I'anno scorso
sono stati emessi 9 bond di dimensioni «mini» (di pochi milioni di euro). E nella prima settimana del
2014 ne sono stati lanciati altri due.

Owio che si tratta di briciole. Per far nascere veramente un mercato di mini-obbligazioni, servono infatti
investitori specializzati che le comprino. Ma anche questo, piano piano, sta accadendo. Fino ad oggi —
stima Aifi — sono stati creati in Italia 22 fondi specializzati in mini-bond: considerando che ognuno di
questi ha l'obiettivo di raccogliere tra i 150 e i 200 milioni di euro da investire, potenzialmente nel 2014
questi fondi potrebbero finanziare le mini-imprese — comprando le loro obbligazioni — per 3-4 miliardi.
Poco, rispetto ai 48 miliardi di credito bancario che manca all'appello. Ma comunque si tratterebbe di un
primo passo importante.

Il problema é che, per ora, la maggior parte dei 22 fondi che dowrebbero comprare queste obbligazioni
sta faticando a raccogliere capitali. «ll fund-raising — osservano vari addetti ai lavori bene informati — &
fermo al palo». Il mercato dei mini-bond, insomma, per ora & un sogno nel cassetto. Realizzabile, alla
portata. Le condizioni favorevoli (anche legislative) ci sono tutte. Ma, per ora, resta un sogno.

Il factoring frena

Il problema & che anche un altro tradizionale canale alternativo di finanziamento per le imprese si sta
lentamente awizzendo, dopo anni di espansione: il factoring. Cioe la cessione, da parte delle imprese,
delle fatture. Per le imprese si tratta di un importante toccasana, soprattutto in un Paese dove —
secondo i dati di Intrum Justitia — le fatture vengono pagate mediamente con 96 giorni di ritardo, che
diventano 180 medi quando a saldare & la Pubblica Amministrazione: cedendo il credito a una societa di
factoring, infatti, Iimpresa incassa subito i soldi che le servono. Senza aspettare. Pagando, owiamente,
un tasso d'interesse.

Purtroppo pero il factoring, che negli ultimi anni cresceva velocemente proprio per compensare il calo
del credito bancario, nel 2013 ha fermato la corsa. Secondo i dati di Assifact, relativi a novembre, nel
2013 il settore & calato dell'1,47%. Vale ancora 147 miliardi di euro, cifra molto importante e certamente
non paragonabile a quella dei mini-bond. Ma cala. «ll factoring & uno strumento migliore rispetto al
credito tradizionale anche per le banche — spiega Giovanni Bossi, numero uno di Banca Ifis —, perché
mitiga il rischio di credito». Eppure i maggiori istituti di credito, che controllano le piu grandi societa di
factoring d'ltalia, stanno tirando il freno anche su questo fronte.

Micro-bond e private equity

Il decreto Destinazione ltalia potrebbe dare una mano anche alle micro-imprese, permettendo loro di
emettere micro-obbligazioni. Con una riforma ad hoc, infatti, il Governo ha reso piu facile per le banche
realizzare cartolarizzazioni "impacchettando" obbligazioni di taglia micro (anche di poche centinaia di
migliaia di euro). In questo modo anche le piccolissime imprese potrebbero in futuro emettere bond, che
le banche potrebbero impacchettare in operazioni di cartolarizzazione per venderle poi sul mercato o per
consegnarle alla Bce. Anche questo, perd, € un'opportunita che deve nascere. E che, per ora, resta nel
mondo dei sogni.

E invece in crescita lo sforzo in Italia dei fondi di private equity, il cui compito & di acquisire aziende
iniettando capitale. Secondo i dati di Aifi, nel primo semestre 2013 (ultimi dati disponibili) questi fondi
hanno investito in 144 aziende italiane, iniettando 1,4 miliardi di capitale: numeri piccoli, certo, ma in
crescita. Insomma: in ltalia di canali alternativi a quello bancario, per reperire credito o capitale, ne
esistono. Ne stanno nascendo. Ma per farli funzionare dawero, senira tempo. Purtroppo, € proprio
quello che ci manca.
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Credito, piccole alternative crescono

di Chiara Bussi

Factoring, mini-bond, private equity e Borsa: le alternative ci sono, avanzano a piccoli passi e nel 2014 registreranno
una sensibile crescita. Se il credit crunch — secondo il Centro Studi di Confindustria - proseguira anche quest'anno
con 8 miliardi in meno di prestiti, per le imprese a corto di ossigeno sono a portata di mano quattro possibili canali.
Modalita diverse per reperire capitali che quest'anno secondo gli addetti ai lavori potrebbero ampliare la platea degli
interessati.

Formule alternative mentre si rafforza lo strumento istituzionale del fondo di garanzia.

Per il factoring, ovvero la cessione di crediti a societa specializzate, a detta di Assifact, I'associazione del settore, il
2014 dovrebbe essere 'anno della riscossa dopo un 2013 di segno negativo. Secondo le proiezioni di chiusura
dell'anno scorso, infatti, il turnover (il volume dei crediti in dote nell'arco dell'anno), ha registrato un calo dell'1,81%
a circa 172 miliardi, mentre 1'outstanding (il monte crediti) ¢ sceso del 2,62% a circa 56 miliardi. «II calo - dice il
segretario generale Alessandro Carretta — ha una spiegazione congiunturale. Nella seconda parte del 2013 la
domanda é diminuita a causa dell'andamento del ciclo». Il 2014, aggiunge pero Carretta, «dovrebbe essere I'anno
della ripresa. I nostri associati hanno la sensazione che stia avvenendo un cambio di tendenza. E quando si inverte il
ciclo si riprendono i crediti commerciali». Tanto che le stime provvisorie mostrano un rialzo dell'1,84% per il
turnover e +0,74% per l'outstanding.

«Nel 2013 — spiega Anna Gervasoni direttore generale dell'Aifi, I'associazione del settore — il private equity ha
registrato una buona tenuta, ma la ripresa € lenta. Il 2014 si € aperto con grande fermento e ci dara buone
soddisfazioni perché sta tornando l'interesse mondiale nei confronti dell'Ttalia». La fotografia ¢ ferma al primo
semestre dello scorso anno e mostra 161 operazioni rispetto a 147 dello stesso periodo del 2012, ma un aumento
dell'ammontare messo sul piatto del 62% a 1,4 miliardi di euro. Un trend in crescita anche se ancora lontano dal
potenziale di 500-600 operazioni annue stimate dall'Aifi. La formula non € pero per tutti. «I fondi di private equity -
sottolinea Gervasoni — guardano infatti a imprese con una governance solida e ben strutturata, indipendente e
professionale, che abbia interesse a crescere sui mercati internazionali».

Lo scorso anno e stato contrassegnato da un'inversione di tendenza con il debutto in Borsa di 18 Ipo contro le 6 del
2012. A esercitare maggiore appeal e 'Aim Italia, il segmento dedicato alle Pmi, che ha aperto le porte a 15 matricole
raccogliendo complessivamente 168 milioni. «Senz'altro il credit crunch ha avuto un ruolo nel risveglio di interesse
per la quotazione dopo anni deludenti — afferma Barbara Lunghi, responsabile mercati Pmi di Borsa Italiana — ma tra
inuovi arrivi figurano anche aziende di prima generazione, con minori freni culturali ad aprirsi al mercato». I1 2014
€ cominciato con due debutti, sempre sull'Aim Italia, e domani iniziera le contrattazioni Expert System. Il
termometro, dunque sembra volgere gradualmente al sereno. «Nei prossimi 3-4 mesi — dice Lunghi — c¢i sono una
decina di imprese che stanno valutando l'approdo in Borsa». Cresce intanto la community di Elite, il progetto di
Palazzo Mezzanotte avviato nell'aprile 2012 per accompagnare le imprese nel percorso di crescita che avra come
sbocco la quotazione o 1'apertura del capitale a nuovi investitori.

Il 2014 potrebbe poi essere all'anno dei mini-bond, previsti dal decreto Sviluppo, con regole piu precise contenute
nel «Destinazione Italia». Finora sono 32 le emissioni (incluse le cambiali finanziarie) effettuate sul segmento
dedicato di Borsa Italiana ExtraMot Pro attivo dal febbraio 2013. Di queste sono 20 quelle al di sotto dei 50 milioni,
da parte di 18 imprese. Numeri ancora piccoli rispetto al potenziale di 35 mila imprese potenziamente interessate
secondo Cerved Group.

Le prospettive di crescita delle fonti di finanziamento alternative, almeno sulla carta, ci sono. Anche se il sistema
resta profondamente bancocentrico, con il 90% del credito ancora convogliato dalle banche. La partita, dunque, e
appena cominciata.
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Non pit solo le grandi aziende. Ora anche quelle di medie
dimensioni stanno stringendo con le banche accordi di reverse factoring
Per sostenere le imprese della filiera in un periodo di crisi e credit crunch

Come salvo il fornitore

ALCUNE SOCIETA DI FACTORING PARTECIPATE DA AZIENDE

Societa Azionisti
# Burgo Factor Burgo Group (90%), Banca Popolare Emilia Romagna (10%)
# Emil-Ro Factor Banca Popolare Emilia Romagna (60,7%), Cremonini (17,65%), C.R. di Cesena (8,55%),
LesCopamshold|ng(512%)HBC(SBQ%)Sacm|lmola(341%) Conad(OBB%)
4 Enel Factor Enel (100%)
AFactoreoop i . 3200 Consumalon Nordest (12,36%), Coap. Estens (12,07%), Nova Goop (12,07%),

... Inicoop Tirteno (12,07%), Goop Liguria (12,07%), Coop Lombarda (12,07%),

" Coop Adriatica (12,07%), Coop ltlia (9,55%), Coop Centro ltalia (4,77%), Centrale Adriat. (0,95%)

+ Fercredit Serv. Fin.

Ferrovie dello Stato (100%

+ |bm ltalia Servizi Fin.

Ibm alia (100%)

Seractoring

..Eni Adin (497%), Intemational Factors talia (187%), Bl (%),

Banco Popolare (8%), Unicredit (8%), Mps (8%)

+ Sistemi Parabancari

Exprivia (100%)

Fonte: Assifact

GRAFICA MF-MILANO FINANZA

di Stefania Peveraro

on la crisi economica i

piceoli fornitori hanno

sempre pit problemi a

farsi pagare in tempi

brevi, alla faccia del-
la direttiva Ue recepita lo scorso
anno anche dalla legge italiana,
che impone un limite massimo di
60 giorni per i pagamenti, ridotto
a 30 giorni nel caso dei prodotti
alimentari freschi. Se & vero, in-
fatti, che sulla carta questi sono
i tempi massimi di incasso, nel-
la pratica queste piccole imprese
sono spesso obbligate ad accetta-
re per contratto tempi pit lunghi,
al punto da mettere a rischio la
stabilita finanziaria e quindi
anche la continuita aziendale.
Insomma, si tratta di un circolo
vizioso che la crisi ha esacerba-
to. Da tempo le grandi aziende
hanno risolto il problema dotan-
dosi loro stesse di proprie societa
di factoring che acquistano i cre-
diti dei fornitori del gruppo (il
cosiddetto reverse factoring), in
modo da mantenere in salute la
filiera e contemporaneamente ot-
timizzare i flussi di cassa. Altre
grandi aziende hanno preferi-
to rivolgersi a un factor esterno
perché faceia questo lavoro per
conto loro. E ora il sistema viene

sempre pitl spesso adottato an-
che dalle medie aziende.
Conferma a MF-Milano Finanza,
Renato Martini, amministratore
delegato di UniCredit Factoring:
«Tra i nostri clienti abbiamo
Finmeccanica e Nestlé, che da
tempo hanno organizzato una
struttura di reverse factoring con
noi per gestire i crediti dei rispet-
tivi fornitori. Ma abbiamo anche
aziende di dimensioni inferiori,
come Ca’ D'oro o la Cooperativa
Ceramiche Imola». E non finisce
qui. Negli ultimi tempi abbiamo
notato un aumento di richieste
per questo tipo di servizio da par-
te delle aziende nostre clienti di
medie dimensioni.

La soluzione piu

semplice & quella di

un accordo-conven-

zione tra societa di

factoring e azienda

cliente per la ces-

sione dei crediti dei

propri fornitori a

un tasso di interes-

se convenzionato,

caleolato sulla ba-

se del merito di

credito dell'azienda

cliente. In questo

caso la cessione

avviene utilizzan-

do una piattaforma standard

via web alla guale viene da-
to accesso ai fornitori e che si
integra nei normali sistemi ge-
stionali e di corporate bankingy.
Prosegue Martini: «Al crescere
delle dimensioni, la soluzione
pud essere piu articolata, come
quella che abbiamo sviluppato
per Conad, tenendo conto del-
le dinamiche del flusso di cassa
nella grande distribuzione e nel-
le aziende coinvolte (ad esempio
quelle dell’agroalimentare) e che

uindi richiede un tempo un po’
pit1 lungo di messa in opera».
Conferma Rony Hamaui, am-
ministratore delegato di
Mediofactoring (gruppo Intesa
Sanpaolo): «Abbiamo oltre 100
aziende clienti attive sul rever-
se factoring. Si tratta soprattutto
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di grandi imprese italiane e stra-
niere, come Wind, e spesso dei
settori moda o alimentare (co-
me la cooperativa Apofruit) con
le quali strutturiameo piattafor-
me fatte su misura.
Ma ultimamen-
te hanno fatto
ricorso al facto-
ring indiretto
anche aziende
di medie dimen-
sioni, che
vantano co-
munque un
certo fattu-
rato e un
certo stan-
ding creditizio, che in questo
modo sostengono i fornitori pitt
importanti, li legano ancora piu
strettamente a loro e riescono in
cambio anche a ottenere prezzi
pitt favorevoli». Certo, aggiunge
Hamaui, «l reverse factoring cosi
come strutturato oggi & uno stru-
mento che presenta ancora delle
complicazioni, banalmente per-
ché il rapporto contrattuale per
la banca & sia con I'azienda clien-
te sia con ciascuno dei fornitori
che vanno coinvolti

questo stiamo ragionando sullo
sviluppo in Italia di nuove so-
luzioni che abbiamo gia testato
all'estero con successo e con gran-
di guadagni in termini di velocita
e flessibilita del servizio».

Che I’agroalimentare sia il

settore preferito per il reverse

factoring lo ribadisce Ambrogio

Pizzamiglio, responsabile della

rete retail di Bpm e consigliere

di amministrazione di Factorit:

«Spesso la banca lavora su que-
sto fronte con
aziende clien-
ti del settore
agroalimentare
fornitrici della
grande distri-

buzione e che

a loro vol-

ta hanne a

valle piccoli

subfornitori

strategici. E

spesso chiudiamo il cerchio con
l'azienda cliente che a sua volta
ci cedeil credito che vanta versola
grande distribuzione. 1l tutto av-
viene a tassi di mercato a breve,
con il vantaggio per i subfornitori
di godere dello stesso tasso di in-
teresse applicato all'azienda pivot,
cheé pitthasso di quello che spun-
terebbero da soli». Pizzamiglio
racconta che uno dei suoi clienti
«& un noto consorzio per la pro-
duzione di vino del lago di Garda.
Grazie a un accordo di reverse

io Piz

factoring, i viticoltori possono in-
cassare subitoi loro crediti futuri,
mentre il consorzio ha la possibi-
lita di scegliere se cedere il suo
credito verso la Gdo oppure no».
Adesso perd i e Factorit guar-
dano anche alle aziende clienti
di medie dimensioni. Anticipa
infatti Pizzamiglio: «Stiamo
sviluppando un progetto per
permettere anche ad aziende di
medie dimensioni di struttura-
re il reverse factoring per i loro
fornitori. Stiamo lavorando con
aziende
lombarde
dell’im-
piantistica
meccanica
e chimi-
ca che lavorano a
grandi commesse
allestero su tempi
lunghi». E, aggiun-
ge Antonio De
Martini, ammini-
stratore delegato di Factorit, da
collaborazione tra noi e la banca
in questi casi & completa, perché
noi forniamo il factoring e la banca
puo offrire il finanziamento all'ex-
port all'azienda acquirente».

Per rispondere all'esigenza del-
le medie aziende anche Banca
Sistema si sta lanciando nell'av-
ventura del reverse factoring
con societa private esposte nei
confronti della pubblica ammi-
nistrazione. Listituto guidato da

Gianluca Garbi, specializzato nel-
la liquidazione di crediti vantati
dalle aziende nei confronti della
Pa, ha allo studio un progetto pilo-
ta con La Cascina, gruppo romano
da 240 milioni di euro di ricavi,
che offre servizi integrati che van-
no dalla ristorazione collettiva al
global service e al turismo. Lo ha
annunciato Andrea Trupia, di-
rettore commerciale factoring di
Banea Sistema nei giorni scorsi in
occasione di un suo intervento a
unwebinar di BeBeez, il sito inter-
net promossodall’Associazione del
Private Equity e Venture Capital
di cui MF-Milano Finanza & me-
dia partner. Trupia ha spiegato:
«Questo & il primo esperimento
che facciamo nel reverse fac-
toring con un’azienda cliente.
Sinora abbiamo strutturato in-
vece accordi con una ventina di
pubbliche amministrazioni e nel-
le prossime settimane contiamo
di siglarne altri 15. In questi casi
anche i fornitori molto piccoli del
settore pubblico possono cederci
i loro crediti in modo automati-
co a una percentuale del valore
che varia dal 95 al 97%, a secon-
da della dilazione di pagamento
che viene concessa alla Pa». E
Marco Gualandri, cfo del Gruppo
La Cascina, ha spiegato al we-
binar: «Noi abbiamo moltissimi
enti pubblici clienti che ci paga-
no con ritarde, mentre a seguito
della nuova direttiva Ue noi dob-

biamo pagare i nostri

fornitori a 30 giorni,

perché si tratta so-

prattutto di forniture

alimentari fresche

e freschissime. Una

struttura di reverse

factoring ci risultera

quindi molto utile per

ottimizzare i flussi di

cassa». E che il trend

sia questo anche per

le pmi lo dimostra il

fatto che anche IF,

la holding di inve-

stimento quotata

allT¥M specializzata
nell'investimento nelle impre-
se in difficolta, che di recente
ha fatto un'offerta per Ittierre,
lo scorso dicembre ha acquisto
il factor Milliora Finanziaria
spa. «Abbiamo iniziato a lavo-
rare sul factoring con le nostre
partecipate da una settimana e
a giorni finalizzeremo la prima
operazione di reverse factoring
per Lanificio Botto ('ex Filatura
I:FA0RYEIR di Biella, ndr)», an-
ticipa a MF-Milano Finanza
Paolo Catalfamo, consigliere di
amministrazione di Ikt. (ripro-

duzione riservata)
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Sanita': Regione Toscana firma accordo per la cessione dei crediti

Firenze, 10 mar. - (Adnkronos) - Uno strumento in piu per accorciare i tempi di pagamento della
pubblica amministrazione e in particolare degli enti del servizio sanitario regionale: Asl, aziende
ospedaliere universitarie, Fondazione Monasterio, Ispo e Estav. L'assessore al bilancio della Regione
Toscana, Vittorio Bugli, ha firmato nel pomeriggio un protocollo di intesa con Assifact, l'associazione
italiana per il factoring, rappresentata dal presidente Paolo Licciardello. Lo scopo € raccogliere tra gli
associati disponibilita ad acquistare crediti dai fornitori che li vorranno cedere, perché a corto di

liquidita, e che per questo non possono aspettare.

Il meccanismo & semplice: un'azienda presenta un credito certificato e immediatamente riceve lo stesso
anticipato al netto dello sconto. Fin qui niente che non si potesse gia fare: le imprese che aspettano di
essere pagate dalla pubblica amministrazione potevano gia 'vendere' i loro crediti a banche o

intermediari finanziari. (segue)
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Sanita': Regione Toscana firma accordo per la cessione dei
crediti (3)

(Adnkronos) - | crediti che le micro, piccole e medie imprese potranno cedere beneficiando del
contributo regionale dovranno essere compresi tra 10 mila euro, anche relativi a piu contratti e forniture,
e 500 mila. Il plafond che gli associati di Assifact metteranno a disposizione dell'operazione assistita da
contributo regionale sara di almeno 300 milioni di euro. Per le grandi imprese non vi sono limiti di
plafond, anche se ad esse per legge non € possibile applicare il contributo regionale. Tuttavia,
godranno delle condizioni di tassi favorevoli derivanti dalla sottoscrizione del protocollo odierno.

In Toscana Regione e Asl pagano da sempre piu velocemente che in molte altre parti d'ltalia: non oltre
90 giorni, I'anno scorso, per i fornitori non sanitari, tra 83 e 280 giorni per le Asl. La riprova arriva
dall'anticipo (di fatto un prestito) concesso alla Regione Toscana nel 2013 dal Ministero del Tesoro per
pagare i debiti con i fornitori: 415 milioni per le Asl e 95 milioni per le spese non sanitarie.
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Pagamenti alla Pubblica Amministrazione, la
Regione firma I'accordo per la cessione dei crediti

Uno strumento in piu per accorciare i tempi di pagamento della pubblica amministrazione e in
particolare degli enti del servizio sanitario regionale: Asl, aziende ospedaliere universitarie, Fondazione
Monasterio, Ispo e Estav. L’assessore al bilancio Vittorio Bugli ha firmato nel pomeriggio un protocollo
di intesa con Assifact, I'associazione italiana per il factoring, rappresentata dal presidente Paolo
Licciardello. Lo scopo € raccogliere tra gli associati disponibilita ad acquistare crediti dai fornitori che li
vorranno cedere, perché a corto di liquidita, e che per questo non possono aspettare.

I meccanismo & semplice: un’azienda presenta un credito certificato e immediatamente riceve lo
stesso anticipato al netto dello sconto. Fin qui niente che non si potesse gia fare: le imprese che
aspettano di essere pagate dalla pubblica amministrazione potevano gia ‘vendere’ i loro crediti a
banche o intermediari finanziari. “Con l'intesa di oggi — spiega Vittorio Bugli — la Regione fornisce una
ulteriore opportunita, ovvero quella di realizzare liquidita immediata cedendo un proprio credito scaduto
a condizioni di maggiore vantaggio rispetto a quelle normalmente praticate sul mercato. Ma c’e di piu:
la cessione sara ‘pro soluto’, che, fuori dal tecnicismo, significa che il pagamento sara da li in avanti un
problema dell’intermediario, e che in nessun caso all’azienda potra essere richiesta la restituzione della
somma ricevuta per la cessione del credito. |l vantaggio sara ancora maggiore per le imprese micro,
piccole e medie, che potranno godere di un contributo regionale sugli interessi dell’1 per cento del
credito certificato”. | crediti che le micro, piccole e medie imprese potranno cedere beneficiando del
contributo regionale dovranno essere compresi tra 10 mila euro, anche relativi a piu contratti e forniture,
e 500 mila. Il plafond che gli associati di Assifact metteranno a disposizione dell’operazione assistita da
contributo regionale sara di almeno 300 milioni di euro. Per le grandi imprese non vi sono limiti di
plafond, anche se ad esse per legge non & possibile applicare il contributo regionale. Tuttavia,
godranno delle condizioni di tassi favorevoli derivanti dalla sottoscrizione del protocollo odierno. In
Toscana Regione e Asl pagano da sempre piu velocemente che in molte altre parti d’ltalia: non oltre 90
giorni, 'anno scorso, per i fornitori non sanitari, tra 83 e 280 giorni per le Asl. La riprova arriva
dall’anticipo (di fatto un prestito) concesso alla Regione Toscana nel 2013 dal Ministero del Tesoro per
pagare i debiti con i fornitori: 415 milioni per le Asl e 95 milioni per le spese non sanitarie.
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PAGAMENTI PA, REGIONE FIRMA ACCORDO PER LA CESSIONE
DEI CREDITI

I crediti che le micro, piccole e medie imprese potranno cedere beneficiando del contributo regionale
dovranno essere compresi tra 10 mila e 500 mila euro

Uno strumento in piu per accorciare i tempi di pagamento della pubblica amministrazione e in
particolare degli enti del servizio sanitario regionale: Asl, aziende ospedaliere universitarie, Fondazione
Monasterio, Ispo e Estav. L'assessore al bilancio Vittorio Bugli ha firmato nel pomeriggio un protocollo
di intesa con Assifact, I'associazione italiana per il factoring, rappresentata dal presidente Paolo
Licciardello. Lo scopo & raccogliere tra gli associati disponibilita ad acquistare crediti dai fornitori che li
vorranno cedere, perché a corto di liquidita, e che per questo non possono aspettare.

Il meccanismo € semplice: un'azienda presenta un credito certificato e immediatamente riceve lo stesso
anticipato al netto dello sconto. Fin qui niente che non si potesse gia fare: le imprese che aspettano di
essere pagate dalla pubblica amministrazione potevano gia 'vendere' i loro crediti a banche o
intermediari finanziari.

"Con l'intesa di oggi — spiega Vittorio Bugli - la Regione fornisce una ulteriore opportunita, ovvero
quella di realizzare liquidita immediata cedendo un proprio credito scaduto a condizioni di maggiore
vantaggio rispetto a quelle normalmente praticate sul mercato. Ma c'e di piu: la cessione sara 'pro
soluto', che, fuori dal tecnicismo, significa che il pagamento sara da 1i in avanti un problema
dell'intermediario, e che in nessun caso all'azienda potra essere richiesta la restituzione della somma
ricevuta per la cessione del credito. Il vantaggio sara ancora maggiore per le imprese micro, piccole e
medie, che potranno godere di un contributo regionale sugli interessi dell't per cento del credito
certificato".

I crediti che le micro, piccole e medie imprese potranno cedere beneficiando del contributo regionale
dovranno essere compresi tra 10 mila euro, anche relativi a piu contratti e forniture, e 500 mila. Il
plafond che gli associati di Assifact metteranno a disposizione dell'operazione assistita da contributo
regionale sara di almeno 300 milioni di euro. Per le grandi imprese non vi sono limiti di plafond, anche
se ad esse per legge non € possibile applicare il contributo regionale. Tuttavia, godranno delle condizioni
di tassi favorevoli derivanti dalla sottoscrizione del protocollo odierno.
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In Toscana Regione e Asl pagano da sempre piu velocemente che in molte altre parti d'Ttalia: non oltre
90 giorni, 1'anno scorso, per i fornitori non sanitari, tra 83 e 280 giorni per le Asl. La riprova arriva
dall'anticipo (di fatto un prestito) concesso alla Regione Toscana nel 2013 dal Ministero del Tesoro per
pagare i debiti con i fornitori: 415 milioni per le Asl e 95 milioni per le spese non sanitarie.
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Pagamenti alla Pubblica Amministrazione, la
Regione firma I'accordo per la cessione dei crediti

Uno strumento in piu per accorciare i tempi di pagamento della pubblica amministrazione e in
particolare degli enti del servizio sanitario regionale: Asl, aziende ospedaliere universitarie, Fondazione
Monasterio, Ispo e Estav. L’assessore al bilancio Vittorio Bugli ha firmato nel pomeriggio un protocollo
di intesa con Assifact, I'associazione italiana per il factoring, rappresentata dal presidente Paolo
Licciardello. Lo scopo € raccogliere tra gli associati disponibilita ad acquistare crediti dai fornitori che li
vorranno cedere, perché a corto di liquidita, e che per questo non possono aspettare.

I meccanismo € semplice: un’azienda presenta un credito certificato e immediatamente riceve lo
stesso anticipato al netto dello sconto. Fin qui niente che non si potesse gia fare: le imprese che
aspettano di essere pagate dalla pubblica amministrazione potevano gia ‘vendere’ i loro crediti a
banche o intermediari finanziari. “Con l'intesa di oggi — spiega Vittorio Bugli — la Regione fornisce una
ulteriore opportunita, ovvero quella di realizzare liquidita immediata cedendo un proprio credito scaduto
a condizioni di maggiore vantaggio rispetto a quelle normalmente praticate sul mercato. Ma c’é di piu:
la cessione sara ‘pro soluto’, che, fuori dal tecnicismo, significa che il pagamento sara da li in avanti un
problema dell’intermediario, e che in nessun caso all’azienda potra essere richiesta la restituzione della
somma ricevuta per la cessione del credito. |l vantaggio sara ancora maggiore per le imprese micro,
piccole e medie, che potranno godere di un contributo regionale sugli interessi dell’1 per cento del
credito certificato”. | crediti che le micro, piccole e medie imprese potranno cedere beneficiando del
contributo regionale dovranno essere compresi tra 10 mila euro, anche relativi a piu contratti e forniture,
e 500 mila. Il plafond che gli associati di Assifact metteranno a disposizione dell’'operazione assistita da
contributo regionale sara di almeno 300 milioni di euro. Per le grandi imprese non vi sono limiti di
plafond, anche se ad esse per legge non & possibile applicare il contributo regionale. Tuttavia,
godranno delle condizioni di tassi favorevoli derivanti dalla sottoscrizione del protocollo odierno. In
Toscana Regione e Asl pagano da sempre piu velocemente che in molte altre parti d’ltalia: non oltre 90
giorni, I'anno scorso, per i fornitori non sanitari, tra 83 e 280 giorni per le Asl. La riprova arriva
dall’anticipo (di fatto un prestito) concesso alla Regione Toscana nel 2013 dal Ministero del Tesoro per
pagare i debiti con i fornitori: 415 milioni per le Asl e 95 milioni per le spese non sanitarie.
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Pagamenti piu’ veloci per i
fornitori delle Asl

Accordo fra Regione Toscana e
Assifact, che riunisce societa di
factoring, per garantire maggior
liquidita alle aziende fornitrici di
Asl e Estav

FIRENZE — Le societa di factoring acquistano i

crediti maturati dalle aziende nei confronti della

Asl e degli Estav, garantendo liquidita nel giro di

15-20 giorni al massimo, in cambio di una

percentuale oscillante fra il 2 e il 3%. Nel caso

delle piccole e medie imprese, le condizioni sono
particolarmente vantaggiose grazie a un contributo stanziato dalla Regione. I dettagli dell'accordo
sono stati illustrati dall'assessore regionale alle finanze Vittorio Bugli (foto).
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Pagamenti Pa, Regione firma
accordo per la cessione dei crediti

FIRENZE - Uno strumento in piu per accorciare i tempi di pagamento della pubblica
amministrazione e in particolare degli enti del servizio sanitario regionale: Asl, aziende
ospedaliere universitarie, Fondazione Monasterio, Ispo e Estav. L'assessore al bilancio Vittorio
Bugli ha firmato nel pomeriggio un protocollo di intesa con Assifact, I'associazione italiana per
il factoring, rappresentata dal presidente Paolo Licciardello. Lo scopo € raccogliere tra gli
associati disponibilita ad acquistare crediti dai fornitori che li vorranno cedere, perché a corto
di liquidita, e che per questo non possono aspettare.

Il meccanismo ¢ semplice: un'azienda presenta un credito certificato e immediatamente riceve
lo stesso anticipato al netto dello sconto, ovvero la commisione da pagare. Fin qui niente che
non si potesse gia fare: le imprese che aspettano di essere pagate dalla pubblica
amministrazione potevano gia 'vendere' i loro crediti a banche o intermediari finanziari.

"Con l'intesa di oggi — spiega Vittorio Bugli - la Regione fornisce una ulteriore opportunita,
ovvero quella di realizzare liquidita immediata cedendo un proprio credito scaduto a
condizioni di maggiore vantaggio rispetto a quelle normalmente praticate sul mercato. Ma c'e
di piu: la cessione sara "pro soluto', che, fuori dal tecnicismo, significa che il pagamento sara da
li in avanti un problema dell'intermediario, e che in nessun caso all'azienda potra essere
richiesta la restituzione della somma ricevuta per la cessione del credito. Il vantaggio sara
ancora maggiore per le imprese micro, piccole e medie, che potranno godere di un contributo
regionale sugli interessi dell'1 per cento del credito certificato".

I crediti che le micro, piccole e medie imprese potranno cedere beneficiando del contributo
regionale dovranno essere compresi tra 10 mila euro, anche relativi a piu contratti e forniture,
e 500 mila. Il plafond che gli associati di Assifact metteranno a disposizione dell'operazione
assistita da contributo regionale sara di almeno 300 milioni di euro. Per le grandi imprese non
vi sono limiti di plafond, anche se ad esse per legge non & possibile applicare il contributo
regionale. Tuttavia, godranno delle condizioni di tassi favorevoli derivanti dalla sottoscrizione
del protocollo odierno.

In Toscana Regione e Asl pagano da sempre comunque piu velocemente che in molte altre
parti d'Ttalia: non oltre 9o giorni, I'anno scorso, per i fornitori non sanitari, tra 83 e 280 giorni
per le Asl. La riprova arriva dall'anticipo (di fatto un prestito) concesso alla Regione Toscana
nel 2013 dal Ministero del Tesoro per pagare i debiti con i fornitori: 415 milioni per le Asl e 95
milioni per le spese non sanitarie, che ¢ di meno di quanto hanno ricevuto molte altre Regioni.
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Accordo per incassare i crediti Asl

' FIRENZE

Rinunci al 2,5% del tuo credito
con il Sistema sanitario regio-
nale e in cambio vedrai imme-
diatamente liquidata l'intera
tua spettanza: questo, in estre-
ma sintesi, & il contenuto del
nuovo accordo siglato ieri po-
meriggio tra Regione e W3-
BW, 'associazione che rag-
gruppa le societa italiane di
“factoring”.

Nei prossimi giorni la Regio-
ne emettera un bando per indi-
viduare le societa di factoring
(aziende ausiliarie di istituti di
credito), che intendono aderi-
re al nuovo protocollo: ciascu-
na societa dovra accettare, co-
me condizione imprescindibi-
le per 'adesione all'intesa, di
applicare su ogni prestito - la
somma cioe di credito che si
vede trasferita per intero da
ciascun fornitore della Sanita
toscana - un tasso di interesse
massimo pari al 3,56%.
Quest’ultimo, sara poi ulterior-
mente abbattuto, per un ulte-

riore punto percentuale, dal
fondo di 2,5 milioni di euro
stanziato appositamente dalla
Regione. In totale, si calcola
potranno essere interessati
dall'iniziativa circa tremila for-
nitori di Asl, e Aziende
Ospedaliero Universitarie, che
vantano complessivamente
400 milioni di euro di crediti
fuori termine, con un ritardo
cio® nel pagamento superiore
ai90 giornirispetto alla data di
fatturazione.

Per loro, Assifact, si dichiara
in grado di poter mettere a di-
sposizione, tramite i suoi asso-
ciati, un plafond di 300 milioni
di euro: «Entro inizio aprile -
ha dichiarato I'assessore regio-
nale al bilancio Vittorio Bugli -
saremo in grado di poter gi in-
viare a tutti i fornitori della sa-
nita toscana la lettera con i no-
mi e le condizioni offerte dalle
agenzie di factoring che avran-
no aderito all'intesa: entro al
massimo la prima meta di
maggio, i fornitori che avran-
no cosi deciso di vendere i pro-
pri crediti, potranno vedersi
gia liquidate le proprie somme
spettanti».

«Un accordo - ha sottolinea-
to da parte sua il presidente di
Assifact Paolo Licciardello -
che segue l'intesa gia siglata
con Regione Lombardia, e che

Regione: in cambio del taglio del 2,5% li pagheranno subito le societa di factoring

prevede la cessione pro-soluto
di ciascun credito, con la ces-
sione cioe di tutte le responsa-
bilita derivanti dall’eventuale
inadempienza del debitore, ri-

cadenti interamente sul cessio-
nario».

Gabriele Firmani

Operatori sanitari dentro un ospedale (foto di repertorio)
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ItaliaOggi

BREVI

Via libera al .Protocollo di
intesa per lo smobilizzo dei
crediti delle imprese nei con-
fronti del Servizio sanitario
della Toscana». leri, infatti,

nitrici del sistema sanitario
tascano favorendo operazio-
nidi smobilizzoe incassodei
crediti vantati verso aziende
sanitarie ed enti del serutzw

%)

il presidente della reg

Enrico Rossi, e il presidente
di Assifact (I'Associazione
italiana per il factoring che
riunisce gli operatori del
settore), Paolo Licciardello,
hanno firmato i documen-
to che intende, tramite un
plafond di 300 milioni di
euro, sostenere le aziende for-

adzrlreal pnqgezw le bam:he
e gli intermedtari finanziari
sottoscrivendo un atto di
adesione e una proposta
irrevocabile di contratto.
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La Toscana paga prima 1 debiti Asl
Una firma che vale 300 milion1

Accordo tra Regione e Assofact per la cessione-crediti dei fornitori

Pino Di Blasio
» FIRENZE

DOPO | 500 MILIONI di euro del
2013, debiti pagati in anticipo
grazie a un prestito concesso dal
Ministero del Tesoro alla Regio-
ne, la Toscana si prepara a versa-
re altri 300 milioni nelle tasche
dei creditori del sistema sanita-
rio regionale. Lo fara grazie aun
accordo firmato con K
Passociazione che raccoglie 28
societa di factoring, in larghissi-
ma parte emanazione di banche,
presieduta da Paolo Licciardel-
lo. Ed é stato proprio il presiden-
te delle imprese di factoring a si-
glare, con I’assessore regionale
al bilancio Vittorio Bugli, I'inte-
sa che accorcia i tempi di paga-
mento.

«Con questa firma - ha spiegato
Bugli - la Regione fornisce una
ulteriore opportunita, realizzare
liquidita immediata cedendo un
proprio credito scaduto a condi-
zioni di maggiore vantaggio ri-
spetto a quelle praticate sul mer-
cato. Ma ¢’¢ di piu: la cessione
sara ‘pro soluto’, che, fuori dal
tecnicismo, significa che il paga-
mento sard un problema dell’in-
termediario, e che in nessun ca-
so all’azienda potra essere richie-
sta la restituzione della somma
ricevuta per la cessione del credi-
to. Il vantaggio sara ancora mag-
giore per le piccole imprese che
potranno godere di un contribu-

LE PROMESSE DI BUGLI
Per Uassessore al bilancio
«i tempi delle riscossioni
scenderanno a 120 giorni»

to regionale sugli interessi
dell’] per cento del credito certi-
ficaton.

«IL PLAFOND dell’operazione &
di 300 milioni di euro - rivela Pa-
olo Licciardello - ma saranno
poi le societa di factoring a trat-
tare direttamente con le aziende
sanitarie. Noi disegniamo una
cornice, fissando un tetto massi-
mo per gli interessi. Ma non &
un limite ai crediti che potremo

acquisire»,

L’accordo disegna un tasso del
3% piu I'Euribor, quindi uno
sconto interessante sulle fatture
delle Asl toscane. Ma ci vorra
un bando, («sara pronto tra qual-
che settimana» assicura Bugli),
per definire modalita e condizio-
ni particolari per i fornitori.
L’intesa riguardera le 12 Asl, le
quattro aziende ospedaliero-uni-
versitarie, la Fondazione Mona-
sterio, I'Ispo e gli 198E%. E quei
300 milioni, dicono dalla Regio-
ne, daranno un secco colpo di
scure ai ritardi nei pagamenti
della sanita. «La Toscana & vir-
tuosa rispetto alle altre - ribatte
I’assessore al bilancio - visto che
non superiamo i 90 giorni per
pagare 1 fornitori non sanitari, e
andiamo da 83 a 280 giorni per
le Asl. Abbiamo gia dato un ta-
glio ai ritardi, grazie ai 500 mi-
lioni prestai dal Tesoro nel
2013, che ci sono costati 2 milio-
ni e mezzo di interessi. Con la
cessione dei crediti_a
Assofact potrem-

mo scendere a

una media

di 120 gior-

ni entro la

fine del

2014».

II meccanismo & semplice:
un’azienda presenta un credito
certificato e immediatamente ri-
ceve lanticipo al netto dello
sconto. Lo poteva gia fare, ma
dopo l'accordo i crediti saranno
riscossi con condizioni agevola-
te. E per le piccole imprese ci sa-
raun ulteriore sconto dell’1% su-
gli interessi.

Vittorio Bugli

300

MILIONI DI EURO
E’il plafond messoa
disposizione da Assofact
per acquisire i crediti dei
fornitoriverso le Asl

150

GIORNI DI RITARDO
E"la mediatra83 e 280
giorni di pagamento nel
sistema sanitario toscano,
trai pit rapidi d'ltalia
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PA: nuovo strumento per accorciare i tempi di
pagamento in Toscana

Firenze — In Toscana si cercano di accorciare sempre di pitu tempi di pagamento della PA (Pubblica
Amministrazione) e in particolare degli enti del servizio sanitario regionale: Asl, aziende
ospedaliere universitarie, Fondazione Monasterio, Ispo e Estav.

Per questo l'assessore al bilancio Vittorio Bugli ha firmato un protocollo d’intesa con Assifact,
l’associazione italiana per il factoring, rappresentata dal presidente Paolo Licciardello, per raccogliere
tra gli associati disponibilita ad acquistare crediti dai fornitori che li vorranno cedere, perché a corto di
liquidita, e che per questo non possono aspettare.

Il meccanismo ¢ semplice: un’azienda presenta un credito certificato e immediatamente riceve lo stesso
anticipato al netto dello sconto. Fin qui niente che non si potesse gia fare: le imprese che aspettano di
essere pagate dalla pubblica amministrazione potevano gia ‘vendere’ i loro crediti a banche o
intermediari finanziari.

“Con l'intesa firmata — spiega Vittorio Bugli — la Regione fornisce un’ulteriore opportunita, ovvero
quella di realizzare liquidita immediata cedendo un proprio credito scaduto a condizioni di maggiore
vantaggio rispetto a quelle normalmente praticate sul mercato. Ma c’e¢ di piu: la cessione sara ‘pro
soluto’, che, fuori dal tecnicismo, significa che il pagamento sara da li in avanti un problema
dell'intermediario, e che in nessun caso all’azienda potra essere richiesta la restituzione della somma
ricevuta per la cessione del credito. Il vantaggio sara ancora maggiore per le imprese micro, piccole e
medie, che potranno godere di un contributo regionale sugli interessi dell't per cento del credito
certificato”.

I crediti che le micro, piccole e medie imprese potranno cedere beneficiando del contributo regionale
dovranno essere compresi tra 10mila euro, anche relativi a pit contratti e forniture, e 500mila.

Il plafond che gli associati di Assifact metteranno a disposizione dell’'operazione assistita da contributo
regionale sara di almeno 300 milioni di euro. Per le grandi imprese non vi sono limiti di plafond, anche
se ad esse per legge non ¢ possibile applicare il contributo regionale. Tuttavia, godranno delle condizioni
di tassi favorevoli derivanti dalla sottoscrizione del protocollo.

In Toscana Regione e Asl pagano da sempre piu velocemente che in molte altre parti d’Italia: non oltre
90 giorni, I’anno scorso, per i fornitori non sanitari, tra 83 e 280 giorni per le Asl.

La riprova arriva dall’anticipo (di fatto un prestito) concesso alla Regione Toscana nel 2013 dal
Ministero del Tesoro per pagare i debiti con i fornitori: 415 milioni per le Asl e 95 milioni per le spese
non sanitarie.
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Toscana: accordo con Assifact per pagamenti
PA

Marta Bonucci | 11 Marzo 2014 | Notizie

2

La Regione Toscanasigla un accordo conAssifact,
I'associazione italiana per il factoring, per accorciare i tempi di pagamento della Pubblica amministrazione.

L'accordo e centrato in particolare sugli Enti del Servizio sanitario regionale - Asl, aziende ospedaliere
universitarie, Fondazione Monasterio, Ispo e Estav - e prevede l'acquisto di crediti dai fornitori che i
vorranno cedere, perché a corto di liquidita, e che per questo non possono aspettare i tempi di pagamento
della PA.

Un'azienda presenta un credito certificato e immediatamente riceve l'importo anticipato al netto dello sconto,
ovvero la commisione da pagare. La cessione € 'pro soluto', dunque il pagamento passa a carico
dell'intermediario e l'azienda non pud richiedere la restituzione della somma ricevuta per la cessione del

credito.

In base al protocollo d'intesa siglato fra la Regione Toscana e Assifact i crediti che le micro, piccole e
medie imprese (anche relativi a piu contratti e forniture) potranno cedere siano compresi tra 10mila e
500mila euro. Il plafond che gli associati di Assifact metteranno a disposizione dell'operazione assistita
da contributo regionale sara di almeno 300 milioni di euro. Inoltre, le imprese in questione potranno
beneficiare di un contributo regionale sugli interessi pari all'1% del credito certificato.

Per le grandi imprese non vi sono limiti di plafond, ma a loro non & possibile applicare il contributo
regionale. Tuttavia, godranno dei tassi favorevoli derivanti dalla sottoscrizione del protocollo.
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FACTORING: ASSIFACT, 2014 IN CRESCITA CON +1,8% VOLUMI DOPO -2% NEL
2013

(Il Sole 24 Ore Radiocor) - Milano, 01 apr - Il 2014 parte bene per il factoring e I'anno si prospetta in
crescita dopo la contrazione del 2013. A fine febbraio il turnover cumulativo, ovvero l'insieme dei crediti
commerciali acquistati da inizio anno dalle societa' specializzate, ha raggiunto 22 miliardi di euro, con
un incremento del 5,7% rispetto allo stesso periodo del 2013 e per fine anno le stime rese note oggi da
Assifact - l'associazione degli operatori del settore - puntano a un aumento dell'1,84% dei volumi
complessivi. L'ammontare dell'outstanding, cioe' dei crediti in essere, acquistati e non ancora incassati
e' stimato in crescita dello 0,74%. 11 2013 si e' invece chiuso con un calo del turnover del 2,13% rispetto
all'anno precedente a un totale di 171,5 miliardi di euro, a causa della crisi che ha comportato una
riduzione del fatturato industriale. Per I'outstanding il calo €' stato del 4,8% a 54,7 miliardi e il 2014 €'
partito con una flessione in attenuazione a -2,3%. Come ha sottolineato nel corso di un incontro con la
stampa, il presidente di Assifact, Paolo Licciardello, il mercato si concentra su Lombardia (31%) e Lazio
(29%) che assieme rappresentano quindi il 60% delle imprese che hanno ceduto i loro crediti alle
societa' di factoring. "Il factoring favorisce la ripresa economica e ha svolto un ruolo importante nel
sostenere le imprese durante la crisi, mantenendo negli anni passati livelli costanti di crescita delle
erogazioni, in controtendenza rispetto ad altri strumenti finanziari e dando un contributo significativo alla
riduzione degli squilibri finanziari delle imprese", ha detto Licciardello, sottolineando che le difficolta’
causate alle aziende dai pesanti ritardi dei pagamenti della pubblica amministrazione. Tra i vantaggi del
factoring, l'essere meno rischioso e presentare minori costi rispetto ad altri finanziamenti, ha
evidenziato Alessandro Carretta, segretario generale di Assifact. In base ai dati del ministero
dell'Economia e delle Finanze, un'operazione di factoring del valore superiore di 50mila euro costa
attualmente a un'impresa il 4,54% di interessi sui finanziamenti, mentre anticipi e sconti commerciali in
banca costano 1'8,03% per le operazione fino a 100 mila euro € il 5,49% sopra i 100 mila euro. | tassi -
hanno spiegato i vertici di Assofact - sono piu' competitivi "non perche' le societa' di factoring siano
onlus, ma perche' valutano non solo I'impresa che cede i crediti, ma anche la qualita' dei crediti stessi e
quindi I'affidabilita’ dei debitori". Ne consegue un tasso di sofferenze molto minore rispetto al circuito
bancario: al 30 settembre 2013 ammontava al 3,43%, la meta' rispetto al 7,69% dei prestiti bancari e al
31 dicembre la percentuale era scesa al 2,72%.
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IMPRESE: ASSIFACT, ITALIA MAGLIA NERA PER PAGAMENTI P.A, IN MEDIA 6
MESI

Cautela su proposta legge: "servono cambi strutturali" (Il Sole 24 Ore Radiocor) - Milano, 01 apr -
L'ltalia €' la maglia nera in Europa per i pagamenti della Pubblica Amministrazione. A darne nuovo
riscontro e' Assifact, I'associazione delle societa' di factoring, che ha confrontato i tempi medi di
pagamento tra i principali Paesi europei. "Sulle imprese italiane continuano a pesare i ritardi dei
pagamenti dei crediti commerciali. In particolare la P.A si conferma il peggior pagatore in assoluto", ha
sottolineato il presidente di Assifact, Paolo Licciardello nel corso di un incontro con la stampa. In ltalia il
termine medio di pagamento della P.a e' di 80 giorni (dati 2012), la durata effettiva media di 170 giorni
con un ritardo di 90 giorni. La media europea per i pagamenti effettivi si situa invece a 61 giorni, un
terzo rispetto all'ltalia. Prima della classe in Europa €' la Germania con un termine medio di pagamento
di 25 giorni e una durata effettiva di 36. Segue il Regno Unito, con un termine medio di 25 giorni € un
effettivo di 41. La Francia registra invece rispettivamente 40 e 60 giorni. Su livelli 'pesanti', ma non
quanto I'ltalia, la Spagna con una durata media effettiva di 155 giorni (inclusi 75 di ritardo) e |l
Portogallo con 139 giorni (73 di ritardo medio). Critiche in particolare in Italia le abitudini di pagamento
del settore sanitario, che oscillano tra un range minimo di 51 giorni fino a un massimo di dimensioni
quasi bibliche di 1.301 giorni. La media nazionale €' di 215 giorni, ma oscilla dagli 87 giorni della Valle
d'Aosta agli 833 della Calabria, cioe' 2 anni abbondanti. Situazione difficile anche nelle costruzioni, con
tempi medi di pagamento dei lavori pubblici di 7 mesi dopo I'emissione dello stato di avanzamento dei
lavori (Sal). In media i piccoli imprenditori devono aspettare 143 giorni per riscuotere i crediti della
Pubblica Amministrazione, ovvero 113 giorni in piu' rispetto al termine previsto per legge. Tra gli
operatori c'e' peraltro cautela sul disegno di legge presentato dal Governo Renzi sui debiti della P.A. "E'
un passo positivo nelle intenzioni che pero' se non ci saranno soluzioni applicative chiare e semplici e
un coordinamento con le norme precedenti, rischia di non essere I'attesa svolta buona per sanare la
piaga dei ritardi", ha rilevato il segretario generale di Assifact, Alessandro Carretta, sottolineando che si
tratta di un "provvedimento una tantum" che risolve l'attuale emergenza dello stock del debito
pregresso, ormai tracimante. Il rischio €' quello di riavere "la vasca dei crediti della Pa nuovamente
piena nell'arco di 2-2 anni" se non si affronta il nodo con un lavoro sulla contabilita' pubblica, sui
comportamenti della Pa e sul Patto di Stabilita'. In breve, "servono cambiamenti strutturali”.
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Torna a crescere il Factoring: ulteriori sintomi
che il peggio e alle spalle

Assifact, I'associazione degli operatori del factoring (I'acquisto di crediti delle
imprese da parte di finanziarie parabancarie) rivela numeri in crescita ma
ammonisce: i ritardi dei pagamenti continuano a penalizzare I'ltalia

Di cosa parliamo quando parliamo di Factoring? Della cessione dei crediti delle imprese alle finanziarie
specializzate (factor), d'accordo, ma anche di un fenomeno che vale circa 170 miliardi, I'11% del PIL. E di
un fenomeno in netta ripresa: infatti dopo un calo del 2,13% del turnover (la massa di crediti ceduta ai
factor) nel 2013, che secondo il presidente di Assifact Paolo Licciardello era dovuta principalmente "al
fatto che sono state emesse meno fatture in una situazione che ha visto una contrazione del PIL
dell'l,8%" i primi due mesi del 2014 hanno visto invece una crescita record del settore (+
5,73% sullo stesso periodo 2013) che ha visto cessioni di credito per 22 miliardi. Su base annua
I'associazione prevede una crescita di almeno 1'1,84%, ben piu elevata dell'incremento previsto per il PIL
(0,6%) . Si tratta comungue di un riallineamento al mercato mondiale del factoring che nel 2013 ha visto
una crescita complessiva del 5% con una punta del 14% per le operazioni di factoring transnazionale

Secondo Alessandro Caretta, Segretario Generale di Assifact, si tratta "di un evidente sintomo che la
ripresa economica € attesa: il segnale del factoring & positivo e anticipatorio. Cid non ostante il credito
alle imprese non c'e, la ripresa dei consumi e dell'occupazione neppure. Inutile nascondersi che i ritardi
dei pagamenti della pubblica amministrazione sono uno dei problemi principali che appesantisce il
sistema produttivo. Abbiamo potuto verificare come gia i primi rimborsi effettuati dal governo alle
imprese (circa 20 miliardi) abbiano avuto un impatto molto positivo sul sistema economico nazionale: le
aziende industriali hanno utilizzato quasi il 60% dei soldi ricevuti per pagare i debiti verso altre imprese,
verso la Pubblica Amministrazione e verso le banche. Ma meno del 2% di quella cifra per finanziare nuovi
investimenti”.

"E' evidente - ha proseguito Carretta - che in questo quadro il disegno di legge di Renzi per sbloccare
ulteriori 68 miliardi di crediti potrebbe essere la mossa che fa ripartire I'intero quadro economico. Per
questo siamo ovviamente molto favorevoli a quest'idea. Tuttavia abbiamo qualche perplessita sul fatto
che sia applicabile. Non solo e non tanto per problemi di copertura quanto per le lentezze burocratiche e
le complicazioni normative e tecniche che appesantiscono e complicano il processo".

Infatti non si puo dire ancora a regime il sistema di certificazioni dei debiti della PA che dovrebbe
costituire la spina dorsale dell'operazione dei rimborsi.

"Tuttavia" ha concluso il Presidente Licciardello, "il factoring € pronto a fare la sua parte continuando ad
acquistare i crediti che le imprese vantano verso le PA, supplendo di fatto a una situazione che vede il
settore pubblico italiano come peggior pagatore d'Europa. | termini medi di pagamento del settore
pubblico a fine 2012 erano di 80 giorni con un ritardo medio di 90 giorni: 170 giorni in media per vedere
saldata una fattura. In Germania il saldo arriva mediamente in 36 giorni, nel Regno Unito in 41. La media
UE e di 61 giorni".

Tra gli operatori del factoring i maggiori dubbi sul disegno di legge Renzi riguardano il funzionamento e
gli effetti dell'istituto chiamato "cessione di diritto" del credito acquistato, ovvero la possibilita che le
Pubbliche Amministrazioni al momento della cessione, possano chiedere una "dilazione" di 5 anni dei
termini di pagamento a condizioni definite nelle misure massime dal Ministero dell’Economia. Se
I'intermediario non intende o non puo concedere la ridefinizione dei termini di pagamento, il credito verra
"ceduto di diritto” a un altro operatore disposto ad accettare quelle condizioni. Assifact ha sottolineato
anche il fatto che non sono chiare le condizioni di questa cessione "obbligata" all'intermediario
subentrante.
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FACTORING: ASSIFACT, 2014 IN CRESCITA CON +1,8%
VOLUMI DOPO -2% NEL 2013

(I1 Sole 24 Ore Radiocor) - Milano, 01 apr - Il 2014 parte bene per il
factoring e l'anno si prospetta in crescita dopo la contrazione del 2013.
A fine febbraio il turnover cumulativo, ovvero 1l'insieme dei crediti
commerciali acquistati da inizio anno dalle societa' specializzate, ha
raggiunto 22 miliardi di euro, con un incremento del 5,7% rispetto allo
stesso periodo del 2013 e per fine anno le stime rese note oggi da Assifact
- l'associazione degli operatori del settore - puntano a un aumento
dell'l,84% dei volumi complessivi. L'ammontare dell'outstanding, cioe' dei
crediti in essere, acquistati e non ancora incassati e' stimato in crescita
dello 0,74%. I1 2013 si e' invece chiuso con un calo del turnover del 2,13%
rispetto all'anno precedente a un totale di 171,5 miliardi di euro, a causa
della crisi che ha comportato una riduzione del fatturato industriale. Per
l'outstanding 11 calo e' stato del 4,8% a 54,7 miliardi e 11 2014 e'
partito con una flessione in attenuazione a -2,3%. Come ha sottolineato nel
corso di un incontro con 1la stampa, 1l presidente di Assifact, Paolo
Licciardello, il mercato si concentra su Lombardia (31%) e Lazio (29%) che
assieme rappresentano quindi il 60% delle imprese che hanno ceduto i loro
crediti alle societa' di factoring. "I1 factoring favorisce 1la ripresa
economica e ha svolto un ruolo importante nel sostenere le imprese durante
la crisi, mantenendo negli anni passati livelli costanti di crescita delle
erogazioni, 1in controtendenza rispetto ad altri strumenti finanziari e
dando un contributo significativo alla riduzione degli squilibri finanziari
delle imprese", ha detto Licciardello, sottolineando che 1le difficolta’
causate alle aziende dai pesanti ritardi dei pagamenti della pubblica
amministrazione. Tra 1 wvantaggi del factoring, l'essere meno rischioso e
presentare minori costi rispetto ad altri finanziamenti, ha evidenziato
Alessandro Carretta, segretario generale di Assifact. In base ai dati del
ministero dell'Economia e delle Finanze, un'operazione di factoring del
valore superiore di 50mila euro costa attualmente a un'impresa il 4,54% di

interessi sui finanziamenti, mentre anticipi e sconti commerciali in banca

costano 1'8,03% per le operazione fino a 100 mila euro e il 5,49% sopra i

100 mila euro. I tassi - hanno spiegato i vertici di Assofact - sono piu'



KAIROS

1 aprile 2014

competitivi "non perche' le societa' di factoring siano onlus, ma perche'
valutano non solo l'impresa che cede i crediti, ma anche la qualita' dei
crediti stessi e quindi l'affidabilita' dei debitori". Ne consegue un tasso
di sofferenze molto minore rispetto al <circuito bancario: al 30 settembre
2013 ammontava al 3,43%, la meta' rispetto al 7,69% dei prestiti bancari e

al 31 dicembre la percentuale era scesa al 2,72%.
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Assifact, factoring in crescita nel 2014

Secondo l'associazione, i ritardi dei pagamenti continuano a frenare il sistema delle imprese

Sono saliti a 22 miliardi di euro i crediti ceduti nei primi due mesi del 2014, in
aumento del 5,73% sullo stesso periodo del 2013. Per il resto dell'anno si prevede
un incremento dell'l,84% su base annua. E quanto emerge dai dati diffusi
daAssifact, I'associazione delle societa di factoring nel corso di un incontro, svoltosi
a Milano, intitolato Ritardi nei pagamenti: I'opportunita del factoring per sostenere
subito la ripresa del sistema produttivo.

E la Pubblica amministrazione a confermarsi come il peggior pagatore, con tempi

medi che nella sanita superano i sei mesi. Il presidente di Assifact Paolo Licciardello

e il segretario generale Alessandro Carretta (nella foto) hanno sottolineato il fatto

che sulle imprese italiane, impegnate nello sforzo di agganciare la ripresa
internazionale, continuano a pesare i ritardi dei pagamenti dei crediti commerciali. Non & migliorata la situazione
in merito ai pagamenti pubblici: nonostante gli interventi normativi degli ultimi tre anni, la situazione non &
migliorata. Per Assifact, il nuovo disegno di legge sui debiti della PA, annunciato dal governo Renzi, "& un passo
positivo nelle intenzioni che rischia, in assenza di soluzioni applicative chiare e semplici e di un attento lavoro di
coordinamento con le normative precedenti, di non rappresentare |'attesa svolta buona per sanare la piaga dei
ritardi. Assifact si & detta "pronta a mettere a disposizione del governo tutte le proprie competenze ed
esperienze in materia di crediti commerciali, mercato di cui le societa di factoring sono protagoniste, per
contribuire alla definizione delle soluzioni migliori per il sistema Italia".

La classifica delle societa

Ai vertici della classifica delle societa di factoring per il 2013 figurano Mediofactoring, con oltre 55 miliardi di
turnover e una quota del 32,5% del mercato italiano, Unicredit Factoring (oltre 28 miliardi e quota di mercato
del 16,74%) e Ifitalia (oltre 25 miliardi e quota del 14,68%). Seguono nell'ordine, a completare I'elenco delle
prime dieci: Factorit, Ubi Factor, MPS L&F, Banca Ifis, GE Capital, Fidis ed Emil-Ro Factor.

Per il mercato del factoring le prospettive sono di una nuova crescita nel 2014. A fine febbraio il consuntivo dei
primi due mesi ha visto il turnover cumulativo salire a circa 22 miliardi di euro, il 5,73% in piu rispetto allo stesso
periodo del 2013. Per l'intero anno gli operatori associati ad Assifact prevedono un incremento sia del turnover
(volume totale dei crediti ceduti nell'arco dell'anno) nella misura dell'1,84%, sia dell'outstanding a fine 2014
(ammontare dei crediti in essere, cioe acquistati e non ancora incassati) pari allo 0,74%. Dopo la crescita negli
anni della crisi, in controtendenza rispetto agli altri strumenti finanziari (+22% nel 2011 e +4,3% nel 2012 gli
ultimi dati positivi), I'attivita del factoring ha fatto registrare nel 2013, in termini di turnover, una contrazione del
2,13% rispetto all'anno precedente, frutto di un consolidamento dei volumi del mercato e soprattutto della
riduzione del fatturato industriale. In Lombardia (30,71%) e nel Lazio (28,76%) si concentra quasi il 60% del
totale delle imprese che hanno ceduto i loro crediti alle societa di factoring. Le medesime regioni rappresentano
anche la meta (Lazio 30%, Lombardia 20%) dei debitori i cui debiti commerciali sono stati ceduti.
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FACTORING: ASSIFACT, 2014 IN CRESCITA CON +1,8% VOLUMI DOPO -2% NEL
2013

(I Sole 24 Ore Radiocor) - Milano, 01 apr - Il 2014 parte bene per il factoring e I'anno si prospetta in
crescita dopo la contrazione del 2013. A fine febbraio il turnover cumulativo, ovvero l'insieme dei crediti
commerciali acquistati da inizio anno dalle societa' specializzate, ha raggiunto 22 miliardi di euro, con
un incremento del 5,7% rispetto allo stesso periodo del 2013 e per fine anno le stime rese note oggi da
Assifact - l'associazione degli operatori del settore - puntano a un aumento dell'1,84% dei volumi
complessivi. L'ammontare dell'outstanding, cioe' dei crediti in essere, acquistati e non ancora incassati
e' stimato in crescita dello 0,74%. 11 2013 si €' invece chiuso con un calo del turnover del 2,13% rispetto
all'anno precedente a un totale di 171,5 miliardi di euro, a causa della crisi che ha comportato una
riduzione del fatturato industriale. Per I'outstanding il calo €' stato del 4,8% a 54,7 miliardi e il 2014 €'
partito con una flessione in attenuazione a -2,3%. Come ha sottolineato nel corso di un incontro con la
stampa, il presidente di Assifact, Paolo Licciardello, il mercato si concentra su Lombardia (31%) e Lazio
(29%) che assieme rappresentano quindi il 60% delle imprese che hanno ceduto i loro crediti alle
societa' di factoring. "Il factoring favorisce la ripresa economica e ha svolto un ruolo importante nel
sostenere le imprese durante la crisi, mantenendo negli anni passati livelli costanti di crescita delle
erogazioni, in controtendenza rispetto ad altri strumenti finanziari e dando un contributo significativo alla
riduzione degli squilibri finanziari delle imprese", ha detto Licciardello, sottolineando che le difficolta’
causate alle aziende dai pesanti ritardi dei pagamenti della pubblica amministrazione. Tra i vantaggi del
factoring, l'essere meno rischioso e presentare minori costi rispetto ad altri finanziamenti, ha
evidenziato Alessandro Carretta, segretario generale di Assifact. In base ai dati del ministero
dell'Economia e delle Finanze, un'operazione di factoring del valore superiore di 50mila euro costa
attualmente a un'impresa il 4,54% di interessi sui finanziamenti, mentre anticipi e sconti commerciali in
banca costano 1'8,03% per le operazione fino a 100 mila euro e il 5,49% sopra i 100 mila euro. | tassi -
hanno spiegato i vertici di Assofact - sono piu' competitivi "non perche' le societa' di factoring siano
onlus, ma perche' valutano non solo I'impresa che cede i crediti, ma anche la qualita' dei crediti stessi e
quindi I'affidabilita’ dei debitori". Ne consegue un tasso di sofferenze molto minore rispetto al circuito
bancario: al 30 settembre 2013 ammontava al 3,43%, la meta' rispetto al 7,69% dei prestiti bancari e al
31 dicembre la percentuale era scesa al 2,72%.
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IMPRESE: ASSIFACT, ITALIA MAGLIA NERA PER PAGAMENTI P.A, IN MEDIA 6
MESI

Cautela su proposta legge: "servono cambi strutturali" (Il Sole 24 Ore Radiocor) - Milano, 01 apr -
L'ltalia €' la maglia nera in Europa per i pagamenti della Pubblica Amministrazione. A darne nuovo
riscontro e' Assifact, I'associazione delle societa' di factoring, che ha confrontato i tempi medi di
pagamento tra i principali Paesi europei. "Sulle imprese italiane continuano a pesare i ritardi dei
pagamenti dei crediti commerciali. In particolare la P.A si conferma il peggior pagatore in assoluto”, ha
sottolineato il presidente di Assifact, Paolo Licciardello nel corso di un incontro con la stampa. In ltalia il
termine medio di pagamento della P.a e' di 80 giorni (dati 2012), la durata effettiva media di 170 giorni
con un ritardo di 90 giorni. La media europea per i pagamenti effettivi si situa invece a 61 giorni, un
terzo rispetto all'ltalia. Prima della classe in Europa €' la Germania con un termine medio di pagamento
di 25 giorni e una durata effettiva di 36. Segue il Regno Unito, con un termine medio di 25 giorni € un
effettivo di 41. La Francia registra invece rispettivamente 40 e 60 giorni. Su livelli 'pesanti', ma non
quanto I'ltalia, la Spagna con una durata media effettiva di 155 giorni (inclusi 75 di ritardo) e |l
Portogallo con 139 giorni (73 di ritardo medio). Critiche in particolare in Italia le abitudini di pagamento
del settore sanitario, che oscillano tra un range minimo di 51 giorni fino a un massimo di dimensioni
quasi bibliche di 1.301 giorni. La media nazionale €' di 215 giorni, ma oscilla dagli 87 giorni della Valle
d'Aosta agli 833 della Calabria, cioe' 2 anni abbondanti. Situazione difficile anche nelle costruzioni, con
tempi medi di pagamento dei lavori pubblici di 7 mesi dopo I'emissione dello stato di avanzamento dei
lavori (Sal). In media i piccoli imprenditori devono aspettare 143 giorni per riscuotere i crediti della
Pubblica Amministrazione, ovvero 113 giorni in piu' rispetto al termine previsto per legge. Tra gli
operatori c'e' peraltro cautela sul disegno di legge presentato dal Governo Renzi sui debiti della P.A. "E'
un passo positivo nelle intenzioni che pero' se non ci saranno soluzioni applicative chiare e semplici e
un coordinamento con le norme precedenti, rischia di non essere I'attesa svolta buona per sanare la
piaga dei ritardi", ha rilevato il segretario generale di Assifact, Alessandro Carretta, sottolineando che si
tratta di un “"provvedimento una tantum" che risolve l'attuale emergenza dello stock del debito
pregresso, ormai tracimante. Il rischio €' quello di riavere "la vasca dei crediti della Pa nuovamente
piena nell'arco di 2-2 anni" se non si affronta il nodo con un lavoro sulla contabilita' pubblica, sui
comportamenti della Pa e sul Patto di Stabilita'. In breve, "servono cambiamenti strutturali”.
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Assifact: dati e prospettive del factoring, un settore
chiave dell’economia che vale I’11% del pil

Con un netto incremento dei volumi nei primi due mesi dell’anno e una previsione di crescita per l'intero
2014, il factoring si conferma uno strumento particolarmente efficace per sostenere le imprese anche in
una fase di rilancio dell’economia. A fine febbraio il turnover cumulativo, cioé linsieme di crediti
commerciali acquistati dall'inizio dell’anno dalla societa specializzate, ha raggiunto infatti 22 miliardi di
euro, il 5,73% in piu rispetto allo stesso periodo del 2013. E per fine anno I'aspettativa & di un aumento
dell’1,84% dei volumi complessivi. | dati sono stati resi noti a Milano da Assifact, I'’Associazione delle
societa di factoring il cui giro d’affari vale oltre 170 miliardi di euro (circa '11% del Pil), nel corso
dellincontro “Ritardi nei pagamenti: I'opportunita del factoring per sostenere subito la ripresa del
sistema produttivo”.

“Sulle imprese italiane, impegnate nello sforzo di agganciare la ripresa internazionale - hanno
sottolineato il Presidente di Assifact Paolo Licciardello e il Segretario Generale Alessandro Carretta -
continuano a pesare i ritardi dei pagamenti dei crediti commerciali. In particolare la Pubblica
Amministrazione si conferma il peggior pagatore in assoluto: per incassare i loro crediti le imprese
devono tuttora attendere in media sei mesi”.

Nonostante gli interventi normativi che si sono succeduti negli ultimi tre anni, la situazione non &
migliorata. E anche il nuovo disegno di legge sui debiti della Pubblica Amministrazione, annunciato dal
governo Renzi appena insediato, secondo Assifact & un passo positivo nelle intenzioni che rischia, in
assenza di soluzioni applicative chiare e semplici e di un attento lavoro di coordinamento con le
normative precedenti, di non rappresentare l'attesa “svolta buona” per sanare la piaga dei ritardi.
“Apprezziamo gli sforzi e la spinta dinamica del provvedimento — ha affermato Alessandro Carretta,
professore di Economia degli Intermediari Finanziari all’'Universita di Roma Tor Vergata e Segretario
Generale di Assifact —, tuttavia rileviamo che i primi elementi forniti suscitano alcuni dubbi tra gli
intermediari e gli operatori, soprattutto per le scarse informazioni di ordine tecnico-realizzativo. Per
esprimere un giudizio complessivo occorrera attendere indicazioni piu precise sugli importi stanziati, sui
tempi e sulle modalita di applicazione delle varie disposizioni. Assifact € pronta a mettere a
disposizione del governo tutte le proprie competenze ed esperienze in materia di crediti commerciali,
mercato di cui le societa di factoring sono protagoniste, per contribuire alla definizione delle soluzioni
migliori per il sistema ltalia”.

Con I'obiettivo di ridurre lo stock dei debiti pregressi, il provvedimento annunciato dal premier Matteo
Renzi intende favorire la cessione dei crediti delle imprese verso la Pubblica Amministrazione a banche
e intermediari finanziari accompagnandola con una garanzia dello Stato. La cessione dovra essere “pro
soluto” (il rischio di insolvenza viene trasferito sull’intermediario che rileva i crediti) e realizzata
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applicando condizioni economiche la cui misura massima dovra essere definita dal ministero
del’Economia. Assifact ha auspicato che I'opportunita di cessione non sia limitata al pro soluto, come
previsto dalle norme precedenti, e ha espresso cautela sulla fissazione delle condizioni economiche da
parte del ministero in quanto “non in linea con le modalita operative degli operatori finanziari, che
diversificano in base alle proprie singole valutazioni di clienti e debitori, e influisce sulla concorrenza,
rischiando di allineare i costi verso il tetto massimo, a scapito delle imprese”.

Tra gli operatori del factoring i maggiori dubbi riguardano il funzionamento e gli effetti di quella che il
disegno di legge chiama “cessione di diritto” del credito acquistato. Il disegno di legge prevede infatti la
possibilita che le Pubbliche Amministrazioni al momento della cessione, possano chiedere una
“dilazione” di 5 anni dei termini di pagamento, a condizioni finanziarie definite nelle misure massime,
anche in questo caso, dal Ministero del’Economia. Se I'intermediario non intende o non pud concedere
la ridefinizione dei termini di pagamento, il credito verra “ceduto di diritto” a un altro operatore disposto
ad accettare quelle condizioni. Assifact ha sottolineato anche il fatto che non sono chiare le condizioni
di questa cessione “obbligata” all’intermediario subentrante.

Per il mercato del factoring le prospettive sono di una nuova crescita nel 2014. A fine febbraio il
consuntivo dei primi due mesi ha visto il turnover cumulativo salire a circa 22 miliardi di euro, il 5,73% in
piu rispetto allo stesso periodo del 2013. Per I'intero anno gli operatori associati ad Assifact prevedono
un incremento sia del turnover (volume totale dei crediti ceduti nellarco dellanno) nella misura
dell’1,84%, sia dell’'outstanding a fine 2014 (ammontare dei crediti in essere, cioé acquistati e non
ancora incassati) pari allo 0,74%.

Dopo la crescita negli anni della crisi, in controtendenza rispetto agli altri strumenti finanziari (+22% nel
2011 e +4,3% nel 2012 gli ultimi dati positivi), I'attivita del factoring ha fatto registrare nel 2013, in
termini di turnover, una contrazione del 2,13% rispetto all’'anno precedente, frutto di un consolidamento
dei volumi del mercato e soprattutto della riduzione del fatturato industriale.

In Lombardia (30,71%) e nel Lazio (28,76%) si concentra quasi il 60% del totale delle imprese che
hanno ceduto i loro crediti alle societa di factoring. Le medesime regioni rappresentano anche la meta
(Lazio 30%, Lombardia 20%) dei debitori i cui debiti commerciali sono stati ceduti.

Ai vertici della classifica delle societa di factoring per il 2013 figurano Mediofactoring, con oltre 55
miliardi di turnover e una quota del 32,5% del mercato italiano, Unicredit Factoring (oltre 28 miliardi e
quota di mercato del 16,74%) e lfitalia (oltre 25 miliardi e quota del 14,68%). Seguono nell'ordine, a
completare I'elenco delle prime dieci: Factorit, Ubi Factor, MPS L&F, Banca lIfis, GE Capital, Fidis ed
Emil-Ro Factor.
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Factoring, ASSIFACT: andamento 2013 e
prospettive 2014

Per il mercato del factoring le prospettive sono di una nuova crescita nel 2014. A fine febbraio — annuncia Assifact,
I'associazione degli operatori del settore — il consuntivo dei primi due mesi ha visto il turnover cumulativo salire a circa 22
miliardi di euro, il 5,73% in piu rispetto allo stesso periodo del 2013. Per l'intero anno gli operatori associati ad Assifact
prevedono un incremento sia del turnover (volume totale dei crediti ceduti nell'arco dell’anno) nella misura dell’1,84%, sia

dell'outstanding a fine 2014 (ammontare dei crediti in essere, cioé acquistati € non ancora incassati) pari allo 0,74%.

Dopo la crescita negli anni della crisi, in controtendenza rispetto agli altri strumenti finanziari (+22% nel 2011 e +4,3% nel
2012 gli ultimi dati positivi), I'attivita del factoring ha fatto registrare nel 2013, in termini di turnover, una contrazione del
2,13% rispetto all’anno precedente, frutto di un consolidamento dei volumi del mercato e soprattutto della riduzione del
fatturato industriale. In Lombardia (30,71%) e nel Lazio (28,76%) si concentra quasi il 60% del totale delle imprese che
hanno ceduto i loro crediti alle societa di factoring. Le medesime regioni rappresentano anche la meta (Lazio 30%,

Lombardia 20%) dei debitori i cui debiti commerciali sono stati ceduti.

Il factoring — spiega Assifact — ha svolto un ruolo importante nel sostenere le imprese durante I'attuale crisi, mantenendo
negli anni passati costanti livelli di crescita nelle erogazioni, in controtendenza rispetto ad altri strumenti finanziari, e
dando un contributo significativo alla riduzione degli squilibri finanziari delle imprese. Si pensi, ad esempio, agli squilibri
dovuti ai ritardi di pagamento della pubblica amministrazione. Il factoring si € dimostrato uno strumento particolarmente
efficace per sostenere le imprese in un contesto di difficolta. Pud esserlo altrettanto per rilanciare lo sviluppo

dell’economia.
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Assifact: factoring in crescita dell’1,8% nel 2014.
Ma i ritardi nei pagamenti continuano a frenare le
Imprese

Con un netto incremento dei volumi nei primi due mesi dell’anno e una
previsione di crescita per l'intero 2014, il factoring si conferma uno
strumento particolarmente efficace per sostenere le imprese anche in
una fase di rilancio delleconomia. A fine febbraio il turnover
cumulativo, cioe linsieme di crediti commerciali acquistati dall’inizio
dell’anno dalla societa specializzate, ha raggiunto infatti 22 miliardi di
euro, il 5,73% in piu rispetto allo stesso periodo del 2013. E per fine
anno l'aspettativa & di un aumento dell’1,84% dei volumi complessivi.

| dati sono stati resi noti a Milano da Assifact, I'’Associazione delle societa di factoring il cui giro d’affari
vale oltre 170 miliardi di euro (circa I'11% del Pil), nel corso dellincontro “Ritardi nei pagamenti:
I'opportunita del factoring per sostenere subito la ripresa del sistema produttivo”.

“Sulle imprese italiane, impegnate nello sforzo di agganciare la ripresa internazionale - hanno
sottolineato il presidente di Assifact Paolo Licciardello e il segretario generale Alessandro Carretta -
continuano a pesare i ritardi dei pagamenti dei crediti commerciali. In particolare la Pubblica
Amministrazione si conferma il peggior pagatore in assoluto: per incassare i loro crediti le imprese
devono tuttora attendere in media sei mesi”.

Nonostante gli interventi normativi, ha spiegato la societa che si sono succeduti negli ultimi tre anni, la
situazione non & migliorata. E anche il nuovo disegno di legge sui debiti della Pubblica
Amministrazione, annunciato dal governo Renzi appena insediato, secondo Assifact € un passo
positivo nelle intenzioni che rischia, in assenza di soluzioni applicative chiare e semplici e di un attento
lavoro di coordinamento con le normative precedenti, di non rappresentare I'attesa “svolta buona” per
sanare la piaga dei ritardi. “Apprezziamo gli sforzi e la spinta dinamica del provvedimento - ha
affermato Alessandro Carretta, professore di Economia degli Intermediari Finanziari all’Universita di
Roma Tor Vergata e Segretario Generale di Assifact — tuttavia rileviamo che i primi elementi forniti
suscitano alcuni dubbi tra gli intermediari e gli operatori, soprattutto per le scarse informazioni di ordine
tecnico-realizzativo. Per esprimere un giudizio complessivo occorrera attendere indicazioni pit precise
sugli importi stanziati, sui tempi e sulle modalita di applicazione delle varie disposizioni. Assifact é
pronta a mettere a disposizione del governo tutte le proprie competenze ed esperienze in materia di
crediti commerciali, mercato di cui le societa di factoring sono protagoniste, per contribuire alla
definizione delle soluzioni migliori per il sistema lItalia”.

| debiti della Pubblica Amministrazione e il disegno di legge del governo Renzi
Con I'obiettivo di ridurre lo stock dei debiti pregressi, il provvedimento annunciato dal premier Matteo

Renzi intende favorire la cessione dei crediti delle imprese verso la Pubblica Amministrazione a banche
e intermediari finanziari accompagnandola con una garanzia dello Stato. La cessione dovra essere “pro
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soluto” (il rischio di insolvenza viene trasferito sullintermediario che rileva i crediti) e realizzata
applicando condizioni economiche la cui misura massima dovra essere definita dal ministero
dellEconomia. Assifact ha auspicato che I'opportunita di cessione non sia limitata al pro soluto, come
previsto dalle norme precedenti, e ha espresso cautela sulla fissazione delle condizioni economiche da
parte del ministero in quanto “non in linea con le modalita operative degli operatori finanziari, che
diversificano in base alle proprie singole valutazioni di clienti e debitori, e influisce sulla concorrenza,
rischiando di allineare i costi verso il tetto massimo, a scapito delle imprese.

Tra gli operatori del factoring i maggiori dubbi riguardano il funzionamento e gli effetti di quella che il
disegno di legge chiama “cessione di diritto” del credito acquistato. Il disegno di legge prevede infatti la
possibilita che le Pubbliche Amministrazioni al momento della cessione, possano chiedere una
“dilazione” di 5 anni dei termini di pagamento, a condizioni finanziarie definite nelle misure massime,
anche in questo caso, dal Ministero del’Economia. Se l'intermediario non intende o non pud concedere
la ridefinizione dei termini di pagamento, il credito verra “ceduto di diritto” a un altro operatore disposto
ad accettare quelle condizioni. Assifact ha sottolineato anche il fatto che non sono chiare le condizioni
di questa cessione “obbligata” all’intermediario subentrante.

| ritardi nei pagamenti: maglia nera la Sanita pubblica

A un anno di distanza dall’entrata in vigore della direttiva europea in materia di ritardi nei pagamenti, il
monitoraggio condotto da Assifact tra i propri associati lo scorso dicembre ha confermato che la
percezione degli operatori del mercato € di un’attuazione piu formale che sostanziale delle nuove
norme, che limitano a 30-60 giorni i termini massimi di tempo per il pagamento dei debiti commerciali.

L’ltalia rimane saldamente ancorata alle peggiori posizioni della classifica europea dei tempi di
pagamento dei crediti commerciali (dati Intrum Justitia 2013) con tempi medi di 96 giorni e ritardi medi
di 31 giorni (contro i 9 giorni della Germania, i 15 della Francia e i 16 del Regno Unito).

Per i pagamenti della Pubblica Amministrazione i tempi medi si allungano a 170 giorni e i ritardi medi
salgono a 90 giorni (11 giorni in Germania, 16 nel Regno Unito e 20 in Francia).

Nel settore sanitario, secondo le piu recenti elaborazioni di Assobiomedica (gennaio 2014) i tempi
medi di pagamento oscillano tra un minimo di 51 giorni e un massimo di 1.301 giorni. A livello regionale
si passa dagli 87 giorni della Valle D’Aosta agli 833 della Calabria, con una media nazionale di 215
giorni.

Nelle costruzioni le imprese che realizzano lavori pubblici sono pagate sette mesi dopo (dati
Osservatorio Congiunturale ANCE), con punte di ritardi superiori ai due anni.

| piccoli imprenditori aderenti alla Confartigianato, che ha pubblicato un rapporto sui ritardi, sono
costretti ad aspettare in media 113 giorni prima di riscuotere i loro crediti dalla pubblica
amministrazione.

Factoring in crescita nel 2014, Lombardia e Lazio fanno piu di meta del mercato
Per il mercato del factoring le prospettive sono di una nuova crescita nel 2014. A fine febbraio il

consuntivo dei primi due mesi ha visto il turnover cumulativo salire a circa 22 miliardi di euro, il 5,73% in
piu rispetto allo stesso periodo del 2013. Per I'intero anno gli operatori associati ad Assifact prevedono
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un incremento sia del turnover (volume totale dei crediti ceduti nellarco dellanno) nella misura
dell’1,84%, sia dell’outstanding a fine 2014 (ammontare dei crediti in essere, cioe acquistati e non
ancora incassati) pari allo 0,74%.

Dopo la crescita negli anni della crisi, in controtendenza rispetto agli altri strumenti finanziari (+22% nel
2011 e +4,3% nel 2012 gli ultimi dati positivi), I'attivita del factoring ha fatto registrare nel 2013, in
termini di turnover, una contrazione del 2,13% rispetto all’anno precedente, frutto di un consolidamento
dei volumi del mercato e soprattutto della riduzione del fatturato industriale.

In Lombardia (30,71%) e nel Lazio (28,76%) si concentra quasi il 60% del totale delle imprese che
hanno ceduto i loro crediti alle societa di factoring. Le medesime regioni rappresentano anche la meta
(Lazio 30%, Lombardia 20%) dei debitori i cui debiti commerciali sono stati ceduti.

La classifica delle societa

Ai vertici della classifica delle societa di factoring per il 2013 figurano Mediofactoring, con oltre 55
miliardi di turnover e una quota del 32,5% del mercato italiano, Unicredit Factoring (oltre 28 miliardi e
quota di mercato del 16,74%) e lfitalia (oltre 25 miliardi e quota del 14,68%). Seguono nell'ordine, a
completare I'elenco delle prime dieci: Factorit, Ubi Factor, MPS L&F, Banca Ifis, GE Capital, Fidis ed
Emil-Ro Factor.

Factoring: costi competitivi e poche sofferenze

Secondo i dati del Ministero del’lEconomia e delle Finanze, un’operazione di factoring del valore
superiore a 50 mila euro costa attualmente a un’impresa il 4,54% di interessi sul finanziamento.
Anticipi e sconti commerciali in banca costano I'8,03% per operazioni tra 5 mila e 100 mila euro, e il
5,49% sopra i 100 mila euro, mentre sulle aperture di credito in conto corrente al di sopra dei 5 mila
euro si applica mediamente il 10,06%.

| tassi d’interesse praticati alla clientela del factoring sono competitivi perché le societa, a differenza di
quanto accade nel credito, valutano non soltanto I'impresa che cede i suoi crediti, ma anche la qualita
dei crediti stessi e quindi I'affidabilita dei debitori. Ne deriva per il factoring un rischio pit contenuto
rispetto al finanziamento bancario, dimostrato dalla percentuale di “sofferenze”: al 30 settembre 2013,
secondo gli ultimi dati disponibili per un confronto, quelle del factoring risultavano il 3,43%,
praticamente la meta rispetto al 7,69% dei prestiti bancari (fonte: Assifact-Bankitalia).

Al 31 dicembre 2013 l'incidenza delle sofferenze sul totale del factoring era scesa al 2,72%.
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Assifact: cresce il factoring, ma i ritardi dei pagamenti
continuano a frenare le imprese

Con un netto incremento dei volumi nei primi due mesi dell'anno e una
previsione di crescita per l'intero 2014, il factoring si conferma uno
strumento particolarmente efficace per sostenere le imprese anche in
una fase di rilancio delleconomia. A fine febbraio il turnover
cumulativo, cioe linsieme di crediti commerciali acquistati dall’inizio
dellanno dalla societa specializzate, ha raggiunto infatti 22 miliardi di
euro, il 5,73% in piu rispetto allo stesso periodo del 2013. E per fine
anno l'aspettativa € di un aumento dell’1,84% dei volumi complessivi. |
dati sono stati resi noti a Milano da Assifact, I'Associazione delle
societa di factoring il cui giro d’affari vale oltre 170 miliardi di euro (circa
I'11% del Pil), nel corso dellincontro “Ritardi nei pagamenti:
l'opportunita del factoring per sostenere subito la ripresa del sistema
produttivo”.

“Sulle imprese italiane, impegnate nello sforzo di agganciare la ripresa internazionale - hanno sottolineato il Presidente di
Assifact Paolo Licciardello e il Segretario Generale Alessandro Carretta - continuano a pesare i ritardi dei pagamenti dei
crediti commerciali. In particolare la Pubblica Amministrazione si conferma il peggior pagatore in assoluto: per incassare
i loro crediti le imprese devono tuttora attendere in media sei mesi”.

Nonostante gli interventi normativi che si sono succeduti negli ultimi tre anni, la situazione non & migliorata. E anche il
nuovo disegno di legge sui debiti della Pubblica Amministrazione, annunciato dal governo Renzi appena insediato,
secondo Assifact &€ un passo positivo nelle intenzioni che rischia, in assenza di soluzioni applicative chiare e semplici e di
un attento lavoro di coordinamento con le normative precedenti, di non rappresentare 'attesa “svolta buona” per sanare
la piaga dei ritardi. “Apprezziamo gli sforzi e la spinta dinamica del provvedimento — ha affermato Alessandro Carretta,
professore di Economia degli Intermediari Finanziari all’'Universita di Roma Tor Vergata e Segretario Generale di Assifact
—, tuttavia rileviamo che i primi elementi forniti suscitano alcuni dubbi tra gli intermediari e gli operatori, soprattutto per le
scarse informazioni di ordine tecnico-realizzativo. Per esprimere un giudizio complessivo occorrera attendere indicazioni
piu precise sugli importi stanziati, sui tempi e sulle modalita di applicazione delle varie disposizioni. Assifact & pronta a
mettere a disposizione del governo tutte le proprie competenze ed esperienze in materia di crediti commerciali, mercato
di cui le societa di factoring sono protagoniste, per contribuire alla definizione delle soluzioni migliori per il sistema Italia”.

| debiti della Pubblica Amministrazione e il disegno di legge del governo Renzi

Con l'obiettivo di ridurre lo stock dei debiti pregressi, il provvedimento annunciato dal premier Matteo Renzi intende
favorire la cessione dei crediti delle imprese verso la Pubblica Amministrazione a banche e intermediari finanziari

accompagnandola con una garanzia dello Stato. La cessione dovra essere “pro soluto” (il rischio di insolvenza viene
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trasferito sull’intermediario che rileva i crediti) e realizzata applicando condizioni economiche la cui misura massima
dovra essere definita dal ministero del’Economia. Assifact ha auspicato che I'opportunita di cessione non sia limitata al
pro soluto, come previsto dalle norme precedenti, e ha espresso cautela sulla fissazione delle condizioni economiche da
parte del ministero in quanto “non in linea con le modalita operative degli operatori finanziari, che diversificano in base
alle proprie singole valutazioni di clienti e debitori, e influisce sulla concorrenza, rischiando di allineare i costi verso il tetto
massimo, a scapito delle imprese”.

Tra gli operatori del factoring i maggiori dubbi riguardano il funzionamento e gli effetti di quella che il disegno di legge
chiama “cessione di diritto” del credito acquistato. Il disegno di legge prevede infatti la possibilita che le Pubbliche
Amministrazioni al momento della cessione, possano chiedere una “dilazione” di 5 anni dei termini di pagamento, a
condizioni finanziarie definite nelle misure massime, anche in questo caso, dal Ministero del’Economia. Se
l'intermediario non intende o non pud concedere la ridefinizione dei termini di pagamento, il credito verra “ceduto di
diritto” a un altro operatore disposto ad accettare quelle condizioni. Assifact ha sottolineato anche il fatto che non sono
chiare le condizioni di questa cessione “obbligata” all'intermediario subentrante.

| ritardi nei pagamenti: maglia nera la Sanita pubblica

A un anno di distanza dall’entrata in vigore della Direttiva europea in materia di ritardi nei pagamenti, il monitoraggio
condotto da Assifact tra i propri associati lo scorso dicembre ha confermato che la percezione degli operatori del mercato
€ di un’attuazione piu formale che sostanziale delle nuove norme, che limitano a 30-60 giorni i termini massimi di tempo
per il pagamento dei debiti commerciali.

L’ltalia rimane saldamente ancorata alle peggiori posizioni della classifica europea dei tempi di pagamento dei crediti
commerciali (dati Intrum Justitia 2013) con tempi medi di 96 giorni e ritardi medi di 31 giorni (contro i 9 giorni della
Germania, i 15 della Francia e i 16 del Regno Unito).

Per i pagamenti della Pubblica Amministrazione i tempi medi si allungano a 170 giorni e i ritardi medi salgono a 90 giorni
(11 giorni in Germania, 16 nel Regno Unito e 20 in Francia). Nel settore sanitario, secondo le piu recenti elaborazioni di
Assobiomedica (gennaio 2014) i tempi medi di pagamento oscillano tra un minimo di 51 giorni e un massimo di 1.301
giorni. A livello regionale si passa dagli 87 giorni della Valle D’Aosta agli 833 della Calabria, con una media nazionale di
215 giorni.

Nelle costruzioni le imprese che realizzano lavori pubblici sono pagate sette mesi dopo (dati Osservatorio Congiunturale
ANCE), con punte di ritardi superiori ai due anni.

| piccoli imprenditori aderenti alla Confartigianato, che ha pubblicato un rapporto sui ritardi, sono costretti ad aspettare in
media 113 giorni prima di riscuotere i loro crediti dalla Pubblica Amministrazione.

Factoring in crescita nel 2014, Lombardia e Lazio fanno piu di meta del mercato
Per il mercato del factoring le prospettive sono di una nuova crescita nel 2014. A fine febbraio il consuntivo dei primi due

mesi ha visto il turnover cumulativo salire a circa 22 miliardi di euro, il 5,73% in piu rispetto allo stesso periodo del 201 3.
Per l'intero anno gli operatori associati ad Assifact prevedono un incremento sia del turnover (volume totale dei crediti
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ceduti nell’arco dell’anno) nella misura dell’1,84%, sia dell’'outstanding a fine 2014 (ammontare dei crediti in essere, cioé
acquistati e non ancora incassati) pari allo 0,74%.

Dopo la crescita negli anni della crisi, in controtendenza rispetto agli altri strumenti finanziari (+22% nel 2011 e +4,3% nel
2012 gli ultimi dati positivi), I'attivita del factoring ha fatto registrare nel 2013, in termini di turnover, una contrazione del
2,13% rispetto all'anno precedente, frutto di un consolidamento dei volumi del mercato e soprattutto della riduzione del

fatturato industriale.

In Lombardia (30,71%) e nel Lazio (28,76%) si concentra quasi il 60% del totale delle imprese che hanno ceduto i loro
crediti alle societa di factoring. Le medesime regioni rappresentano anche la meta (Lazio 30%, Lombardia 20%) dei
debitori i cui debiti commerciali sono stati ceduti.

La classifica delle societa

Ai vertici della classifica delle societa di factoring per il 2013 figurano Mediofactoring, con oltre 55 miliardi di turnover e
una quota del 32,5% del mercato italiano, Unicredit Factoring (oltre 28 miliardi e quota di mercato del 16,74%) e Ifitalia
(oltre 25 miliardi e quota del 14,68%). Seguono nell’'ordine, a completare I'elenco delle prime dieci: Factorit, Ubi Factor,
MPS L&F, Banca Ifis, GE Capital, Fidis ed Emil-Ro Factor.

Factoring: costi competitivi e poche sofferenze

Secondo i dati del Ministero del’Economia e delle Finanze, un’operazione di factoring del valore superiore a 50 mila euro
costa attualmente a un’impresa il 4,54% di interessi sul finanziamento. Anticipi e sconti commerciali in banca costano
I'8,03% per operazioni tra 5 mila e 100 mila euro, e il 5,49% sopra i 100 mila euro, mentre sulle aperture di credito in

conto corrente al di sopra dei 5 mila euro si applica mediamente il 10,06%.

| tassi d’interesse praticati alla clientela del factoring sono competitivi perché le societa, a differenza di quanto accade
nel credito, valutano non soltanto l'impresa che cede i suoi crediti, ma anche la qualita dei crediti stessi e quindi
I'affidabilita dei debitori. Ne deriva per il factoring un rischio piu contenuto rispetto al finanziamento bancario, dimostrato
dalla percentuale di “sofferenze”: al 30 settembre 2013, secondo gli ultimi dati disponibili per un confronto, quelle del

factoring risultavano il 3,43%, praticamente la meta rispetto al 7,69% dei prestiti bancari (fonte: Assifact-Bankitalia).

Al 31 dicembre 2013 l'incidenza delle sofferenze sul totale del factoring era scesa al 2,72%.
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re le riserve di liquidita. Ap-
penail 4% ha invece scelto di
guardare al futuro utilizzan-
doifondi al finanziamento di
nuoviinvestimenti.

Le destinazionid’uso

Utilizzo dei pagamenti ricevuti dalle Amministrazioni pubbliche
per crediti commerciali. Valori in percentuale

"sblocca debiti” della Pubbli- «I dati-sottolinea Alessan- Destinazione Industria| Servizi| Costruzioni

ca amministrazione del 2013 dro Caretta, direttoregenera-  Pagamenti di stipendi arretrati 9,6 9.9 8,4

che haliberatorisorse prezio-  le di Assifact, I'associazione  Riduzione debiti commerciali 37.6] 287 36,1

seperridurreunaseriedipas-  delle societd di factoring -  Rjduzione esposizione

sivita arretrate. mostrano la portatadei prov- Amministrazioni pubbliche 17 43 5.1
Lodimostrail sondaggiosu  vedimenti sul rimborso dei  Riduzione esposizione

uncampionediimpreseconal-  debitida parte dellaPubblica  verso sistema finanziario 196 16,6 28,6

meno20addettirealizzatodal-  amministrazione, che hanno  Altre forme di finanziamento

la EWEWGMENR in collabora-  agitocomeunotsunamiposi-  di capitale circolante 17.7) 261 77

zioneconlIlSole24Oreedela-  tivoehanno avuto unriflesso Finanziamento di investimenti 1,9 4,5 4,6

borato da E¥SSIEWG, I'associa-  indiretto anche per le impre-  Aumento delle riserve

zione delle aziende del facto-  sechenonlavoranoconilset-  di liquidita 9.1 7.5 8,9

ring. Cosi per pitt di un terzo  tore pubblico. Al tempo stes- Altro 2.8 2.4 0,6

delle aziende intervistate nel
settore dell'industria in senso
stretto(37,6%) laboccatad’os-
sigeno per le casse sempre pitl
vuote proveniente dalle fattu-
re rimborsate dalla Pa & servi-
taaridurreidebiticommercia-
li. Hascelto questadestinazio-
ne anche il 36,19 delle impre-
se di costruzioni e il 28,7% di

soladestinazione deifondili-
berati fa comprendere che il
nodo del ritardo dei paga-
menti non € ancora stato
sciolto. Per il sistema produt-
tivo & dunque importante
continuare a sbloccare que-
sterisorsex.

Le nuove misure annuncia-
te nel Def, prosegue Carretta,

Nota: Campione composto da imprese con almeno 20 addetti. Percentuali riferite
alleimprese che hanno dichiarato di aver ricevuto nel 2013 un rimborso anche
parziale dei crediti vantati verso le amministrazioni pubbliche alla fine del 2012.
Elaborazioni effettuate suun campione pari al 98% del campione obiettivo,
Fonte: Assifact su dati Bollettino Banca d’Italia (ottobre 2013)

in testa Lombardia e Lazio,
che da sole fanno piu della
meta del mercato. Seguono

quelle dei servizi (commer-  «vanno nella giusta direzio- Emilia-Romagna, Veneto,
cio, alberghi, ristoranti, tra- ne per svuotare la vasca dei Campania e Piemonte.
sporti e comunicazioni). debiti arretrati, ma occorre C.Bu.

Un’azienda su cinque, in
media, ha invece utilizzato il
tesoretto per ridurre 'indebi-
tamento nei confronti delle
banche, con punte del 28,62
nell'edilizia, mentre per il
26,19% delle imprese di servizi
i nuovi fondi sono serviti per
altre forme di finanziamento
di capitale circolante. Quasi
un'impresa su dieci (il 9,6%
perl'industria, il 9,99 neiser-
vizi e I'8,49 nelle costruzio-
ni) ha potuto invece utilizza-
re le risorse per mettere ma-
no al portafogli e pagare gli
stipendi arretrati.

Una quota analoga di im-
prese ha invece impiegato
queste risorse per aumenta-

ancora sciogliere alcuni nodi
di natura tecnica. Aspettia-
mo quindi di conoscere ulte-
riori dettagli».

Nei primi due mesi di
quest’anno il factoring, ovve-
ro la cessione dei crediti a
una societa specializzata, ha
registrato un turnover cumu-
lativo di 22 miliardi, il 5,7% in
piurispetto allo stesso perio-
dodelzo13e per fine anno I'as-
sociazione si attende un au-
mento dell',84% dei volumi
complessivi. Circa il 30% dei
crediti acquistati sono da ri-
scuotere presso le ammini-
strazioni pubbliche.

La mappa regionale vede
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I mediatori creditizi
non crescono di numero

DI ANDREA GIACOBINO

i addensa qualche nuvola sull’atti-
vita futura dell’Oam, ’'Organismo
per la tenuta dell’albo degli agenti
in attivita finanziarie e mediato-
ri creditizi. A quasi tre anni dalla sua
costituzione, infatti, I’Oam vede iscritti
circa 7.000 soggetti, numero quindi ben
lontano dai 180-200mila operatori che si
stimavano attivi nel settore e comunque
iscritti ai precedenti elenchi 106 e 107
tenuti dalla Banca d’Italia e scomparsi
proprio con la nascita dell’Organismo.

L’Oam, presieduto fin dalla sua
costituzione da Maurizio Manetti,
ha presentato qualche giorno fa a Roma
all’assemblea dei soci il bilancio 2013.
L’assemblea & composta dalle associa-
zioni e federazioni rappresentative a
livello nazionale delle categorie di sog-
getti operanti sul territorio italiano: Abi,
Afin, Andafin, Assifact, Assilea, Assofin,
Assomea, Assoprofessional, Fenafi, Fiap,
Fimec e Ufi. L'esercizio 2013 dell’'Oam si &
chiuso con un utile di circa 1,9 milioni di
euro risultante dal differenziale fra oltre

6 milioni di ricavi, frutto delle quote di
iscrizione, e circa 4 milioni di costi. L’as-
semblea non aveva all’ordine del giorno
il budget previsionale del 2014, ma il di-
rettore generale dell’Organismo, Federico
Lucchetti, ha informato che quest’anno
si provvedera ad effettuare una svaluta-
zione di circa 400 mila euro sull’attivo,
tenuto conto degli iscritti che ancora non
hanno pagato la quota di competenza.

E molto probabile che i numeri del-
le iscrizioni all’Oam ancora oggi cosi
lontani dalle previsioni iniziali siano do-
vuti a pratiche di abusivismo o di vera e
propria usura ancora diffuse all’interno
dell’attivita di agenti e mediatori, che
quindi non vuole finire regolamentata.
E non a caso l'organismo ha varato su
gquesto tema un osservatorio permanente
per cercare di circoscrivere questi feno-
meni. Nel frattempo, in attesa che ’'Oam
si doti di strutture ad hoc, la vigilanza
sui mediatori creditizi in materia di tra-
sparenza e di antiriciclaggio, rimane un
compito della Banca d’Italia almeno fino
al 30 giugno di quest’anno.
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